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Sammendr ag:

AS Byggkjgp Engros og medlemmer av kjeden Byggkjep Engros innvilges dispensasion fra
konkurranseloven til afastsette felles priser pa kjedens produkter, til & fastsette avanser pa salg mellom
kjedens medlemmer og til a fastsette markedsdeling mellom kjedens medlemmer.

Konkurransetilsynet viser til AS Byggkjegp Engros' brev av 13. mars 1998 hvor det sgkes om fornyelse
av dispensasjon fra konkurransel oven 88 3-1 og 3-3.

AS Byggkjgp Engros er sentralleddet i den medlemseide byggevarekjeden Byggkjep Engros som har 12
byggevareforretninger som medlemmer. Medlemmene er plassert i Nordfjord og Ma@re og Romsdal, og
har som hovedgeskjeft salg av byggevarer til private, handverkerfirmaer og entreprenarer.

Byggkje2p Engros ble 5. mars 1995 gitt dispensasjon fra konkurranselovens § 3-1 til & samarbeide om
felles priser i markedsferingstiltak og til a fastsette priser patjenester utfert internt i kjeden. Videre ble
det innvilget dispensasjon fra konkurranselovens § 3-3 til @ ha en markedsdeling blant kjedens
medlemmer. Dispensasjonen gjaldt frem til 1. mars 1998. Dispensasjonen ble gitt pavilkar av at
medlemmene fritt kunne fastsette lavere priser enn oppgitt i markedsferingstiltakene. Det ble videre satt
som vilkér at Byggkjgp Engros medlemmer skulle informeres om vedtaket.

Forholdet til konkurranseloven

Konkurranseloven § 3-1 farste ledd setter forbud mot at selvstendige ervervsdrivende samarbeider om
fastsettel se av priser, rabatter og avanser for salg av varer og tjenester.

Kjeden gnsker & drive felles markedsfering/ annonsering med felles priser for medlemmenes salg.
Videre inneholder samarbeidsreglene for kjeden en bestemmelse om at de varer som ikke
direktefaktureres fraleverander til kjedens medlemmer, skal faktureres gjennom den/de av
medlemmene som har grossiststatus. Reglene fastlegger hvilken avanse som kan kalkuleres pa disse
varene. Det fastsettes ogsa en maksimumssats for paslag ved salg mellom medlemmene. Dette ma anses
avaae et samarbeid om prisfastsettel se mellom selvstendige ervervsdrivende og vil sdledes vaaei strid
med konkurranseloven 8 3-1 ferste ledd.

Konkurranseloven § 3-3 farste ledd forbyr to eller flere ervervsdrivende for salg av varer eller tjenester
ved avtale, samordnet praksis eller pa annen mate som er egnet til a pavirke konkurransen & fastsette
eller sgke a pavirke til markedsdeling i form av omradedeling, kundedeling, kvotefordeling,
spesialisering eller kvantumsbegrensning. Forbudet omfatter retningslinjer med slikt innhold, og
bindende og veiledende avtaler eller ordninger, jf. 8 3-3 annet ledd. En enkelt leverandar kan imidlertid
avtale markedsdeling med eller fastsette markedsdeling for sine avtakere, jf. 8 3-3 tredje ledd.
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Samarbeidsreglene for kjeden inneholder bestemmelser om fordeling av salgs- og primagromrader
mellom kjedens medlemmer og hvilke rettigheter de enkelte medlemmer har til salg og markedsfering i
disse omradene. Disse reglene ma anses & vaae markedsdeling. AS Byggkjgp Engros kan ikke anses a
vaae en enkelt leverander i konkurranselovens forstand fordi sel skapet ikke opptrer som leverander til
kjedens medlemmer. Markedsdelingen i samarbeidsreglene vil sdledes vaarei strid med
konkurranseloven § 3-3 farste ledd.

Konkurransetilsynet kan imidlertid, med hjemmel i konkurranseloven 8 3-9, dispensere fra forbudene
dersom:

a) konkurransereguleringen innebaarer at konkurransen i vedkommende marked forsterkes,
b) det ma forventes effektivitetsgevinster som mer enn oppveier tapet ved

konkurransebegrensningen,
¢) konkurransereguleringen har liten betydning, eller

d) det foreligger saalige hensyn.
Konkurransemessig vurdering

En moderne byggevarekjede er totalleverander av byggevarer slik som trevarer, derer, vinduer,
interigrvarer, jernvarer, verktay, VV S etc. Konkurransen vil variere fra produktgruppe til
produktgruppe bl.a. fordi byggevarehusene vil konkurrere med ulike akterer innen disse gruppene.
Eksempelvis vil de konkurrere bl.a. mot farge- og interigrkjeder nar det gjelder farge- og interigrvarer,
mens de bl.a. vil konkurrere med rarleggere pa VV S-varer. Saken vil derfor omfatte en rekke relevante
produktmarkeder.

Det eksisterer en rekke lokal e relevante geografiske markeder. Dette skyldes at bade transport- og
sekekostnadene vil kunne vaare betydelige i forhold til enkelte varers priser. Det relevante geografiske
marked vil derfor variere fra produktgruppe til produktgruppe. Det geografiske marked vil ogsa variere
frakundegruppe til kundegruppe. For privatkunder som gjer mindre innkjap, vil det geografiske
markedet kunne vaare mindre enn for proffkunder som er bedre i stand til & planlegge og samle sine
innkj@gp, noe som bl.a. medferer lavere transportkostnad i forhold til den enkelte enhets pris.

Byggkjgp Engros medlemmer er lokalisert i Mere og Romsdal, samt nordre del av Nordfjord. | sin
sgknad om dispensasjon i 1994 skriver kjeden fglgende: " Selv om det pa kartet kan virke som om
medlemmene ligger tett, gjar var spesielle geografi (med mange ferger og fjelloverganger) at
medlemmene helt unntaksvis er i konkurranse med hverandre." Etter Konkurransetilsynets oppfatning
gir dette ikke et helt korrekt bilde av konkurransesituasonen. Det er tilsynets vurdering at de enkelte
medlemmer til en viss grad kan konkurrere om de samme kundene. Dette understrekes ogsa av den
strenge geografiske markedsdelingen i kjeden. Det vil dog vaare umulig & avgrense de ulike geografiske
markedene i omradet ngyaktig.
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Omsetningen i totalmarkedet, dvs. byggevarer, jernvarer, farge- og interigrvarer i hele Norge, var i 1997
33,5 milliarder kroner iflg. statistikk fra Trelast- og Byggevarehandel ens Fellesorganisasjon (TBF).
Dette inkluderer omsetning bade gjennom byggevarekjeder, frittstaende byggevareforhandlere,
interigrkjeder og andre forhandlere. Det finnesi dag ca 750 byggevarehandlere, og ¥ av disse er i dag
medlem av en byggevarekjede.

Pa landsbasis eksisterer det falgende store byggevarekjeder:

Kjede Omsetning 1997
Norgros/Byggmakker 4,85 mrd
Bygger'n 2,84 mrd
Maxbo 2,60 mrd
NKL 2,00 mrd
BK Byggkjep 1,40 mrd
M estegruppen/M B-kjeden 1,00 mrd
Neumann Bygg 0,82 mrd
Blink-gruppen 0,80 mrd

Innen de ulike produktmarkedene konkurrerer byggevarekjedene ogsa mot mer spesialiserte kjeder og
frittstéende forhandlere, eksempelvis farge- og interigrkjeder og jernvarekjeder. | enkelte tilfeller
konkurrerer de ogsa direkte med produsent eller grossist.

Konkurransetilsynet har dessverre ikke separate tall for de enkelte aktarer i det omradet hvor kjeden er
etablert, noe som er Nordfjord og Mare og Romsdal. De store landsdekkende byggevarekjedene
Byggmakker, Bygger'n, Maxbo og BK Byggkjep er ale etablert med utsalg fordelt pa flere steder i
omrédet. | tillegg er flere av de mer spesialiserte kjedene slik som interigrkjedene Farge Fag, Fargerike
og Fliigger Farge samt jernvarekjeden Jernia, etablert med utsalg pa flere steder i omradet. Videre
finnes det ogsa en rekke frittstaende byggevareforhandlerei regionen.

Basert pa draftelsen ovenfor, mener Konkurransetilsynet at konkurransen ma anses a veae
tilfredsstillende i de relevante markeder.

Fastsetting av faste utsalgspriser

Nar flere forhandlere organiserer seg i en kjede, vil dette kunne gi det enkelte kjedemedlem gkt
konkurransekraft. Dette skyldes for det farste at medlemmene kan samle sine innkj@p og derigjennom
oppna bedre i nnkjgpsbetingel ser. Videre kan medlemmene gjennom felles markedsfering fa redusert
sine markedsfaringskostnader og gket sin gjennomslagskraft i markedsfaringen. Gjennom felles
satsning vil de ogsa kunne gainn i markeder hvor de far ikke har vaat i stand til ata opp konkurransen
med de etablerte aktarer.
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Slik konkurransen er i de relevante markeder i dag, vil kjedene og deres medlemmer etter
Konkurransetilsynets vurdering haincentiver til a utnytte den gkte konkurransekraften til & konkurrere
hardere. En felles prisprofil for hele eller deler av produktutvalget i kjeden vil etter tilsynets oppfatning
muliggjere en felles markedsferingsprofil, noe som ma anses & gjare det mulig & konkurrere hardere.

Fastsetting av avanser pa salg mellom kjedens medlemmer

Reguleringen av avanse pa salg mellom medlemmene i Byggkjap Engros kan bidratil & bevare et godt
samarbeidsklimai kjeden, noe som anses & vaae en forutsetning for at kjeden kan opptre samlet og
slagkraftig i konkurransen.

Fastsetting av markedsdeling

Den markedsdeling som praktiseresi Byggkjep Engros, vil kunne hindre gkt grad av uenighet mellom
medlemmene som falge av konkurranse dem imellom. Konkurransetilsynets vurdering er derfor at en
dispensasion vil kunne bidratil at kjeden holdes samlet, noe som er en forutsetning for at kjeden skal
kunne utnytte den gkte konkurransekraften som f@lge av samarbeidet, til & skape gkt konkurranse i
markedet.

Pa bakgrunn av drgftingen ovenfor og med hjemmel i konkurranseloven § 3-9 litraa har
Konkurransetilsynet fattet f@lgende vedtak:

AS Byggkjgp Engros og medlemmer av kjeden Byggkjep Engros
innvilgesdispensason fra konkurranseloven §3-1 farste ledd til & fastsette felles
priser pakjedens produkter.

AS Byggkjgp Engros og medlemmer av kjeden Byggkjep Engros
innvilgesdispensasgjon fra konkurranseloven §3-1 farste ledd til a fastsette avanser
pa salg mellom kjedens medlemmer .

AS Byggkjgp Engros og medlemmer av kjeden Byggkj@p Engros
innvilgesdispensasjon fra konkurranseloven §3-3 farste ledd til & fastsette
mar kedsdeling mellom kjedens medlemmer.

Dispensasion gjelder til 13. mai 2003.

Det gjeres oppmerksom pa at dispensasjonen kan trekkes tilbake dersom forutsetningene for
dispensasionen ikke lenger er tilstede, jf. konkurranseloven 8 3-9 tredje ledd.

For ordens skyld gjares det oppmerksom pa at vedtaket kan paklages innen tre uker. En eventuell klage
stilestil Arbeids- og administrasjonsdepartementet, men sendes til Konkurransetilsynet. Det visesttil
vedlagte skjema om klageadgang.
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