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1 OPPSUMMERING AV TRANSAKSJONEN

SpareBank 1 @stlandet ("SB1@") og Totens Sparebank ("TSB") (hver for seg en "Part" og i fellesskap "Partene")
har inngatt en avtale ("Fusjonsavtalen") om & fusjonere Partenes virksomheter, med SB1@ som det overtakende
selskapet ("Transaksjonen").

Transaksjonen innebaerer at den juridiske enheten TSB fusjoneres inn i SB1@. Eierskapene hver av Partene har i
andre selskaper vil dermed ogsa konsolideres.

Begge Partene er fullservice banker.? Begge bankene har sin hovedvirksomhet p& Inn- og @stlandet, men med
noe ulikt lokalt fokus. SB1@ har hovedkontor pd Hamar, og til sammen 37 forretningssteder i Innlandet, Oslo og
Akershus. TSB har hovedkontor pa Lena, og til sammen fem bankkontorer pa Lena, Raufoss, Gjgvik, Hamar og
Raholt.

SB1@ har en samlet utladnsportefglje p& ca. NOK 199 milliarder, hvorav ca. NOK 141 milliarder er til
privatpersoner, NOK 58 milliarder er bedrifter, og NOK 200 millioner er til offentlig forvaltning.? TSB har en
samlet utlansportefglje pa ca. NOK 24 milliarder, hvorav ca. NOK 18 milliarder er til privatpersoner og NOK
6 milliarder er til bedrifter.>

En sammenslaing av bankene vil fremme ytterligere vekst og skape betydelige stordriftsfordeler, saerlig for TSB,
som f@r Transaksjonen er underlagt standardmodellen for beregning av egenkapital, og vil fa betydelig lavere
finansieringskostnader i og med at SB1@ har IRB-godkjenning. Banker som er underlagt den sakalte
standardmodellen for beregning av egenkapital (generelt de mindre og mellomstore bankene) ma ha en relativt
hgyere andel egenkapital enn banker som har individuelt fastsatte modeller, gitt lav risiko i portefgljen (IRB-
modeller) for beregning av egenkapital. Det er generelt de stgrste bankene som har godkjennelse for bruk av
IRB-modell, da disse i stgrre grad har stgrrelse og soliditet, historikk, dokumentert risikostyring, og generelt sterk
nok gkonomi og systemer til 3 fa og opprettholde IRB-status. Beregning av krav til egenkapital under IRB-modell
kan gi relativt stgrre avkastning per krone banken har i egenkapital. Dette fremmer effektiv bankdrift, og styrker
tilbudet til kundene.

Partenes markedsandeler vil avhenge av hvilken geografi man tar utgangspunkt i for beregningen. Som det
felger av de videre beskrivelsene er Partene av den oppfatning at de fleste av de relevante markedene er
nasjonale i utstrekning. Dersom det avgrenses regionale markeder, vil det kun vaere overlapp mellom Partenes
virksomheter pa Inn- og @stlandet. Ogsa her vil imidlertid Partene ha markedsandeler under 10 %.

Partene anser dermed at Transaksjonen ikke gir opphav til bergrte markeder i konkurranserettslig forstand.

Uansett geografisk avgrensning vil det vaere flere alternative aktgrer til stede, bade med og uten fysisk
tilstedeveerelse i form av kontorer eller filialer, som vil utgve et betydelig konkurransepress pa Partene ogsa
etter Transaksjonen.

1 Se bgrsmelding her: https://newsweb.oslobors.no/message/608510

2SB1@ tilbyr i tillegg andre relevante tjenester, som regnskapstjenester og eiendomsmegling via datterselskaper. TSB tilbyr imidlertid verken regnskapstjenester eller
eiendomsmegling.

3 Se SB1@s kvartalsrapport for fgrste kvartal 2024, s. 9.

4 Tall per april 2024. Sammenlignbare tall finnes i TSBs kvartalsrapport for fgrste kvartal 2024, s. [-].

5 TSB har ingen virksomhet innen utlan til offentlig forvaltning. Utlan til offentlig forvaltning er derfor ikke beskrevet naermere i denne meldingen.
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Partene er pa denne bakgrunn av den oppfatning at Transaksjonen ikke vil hindre effektiv konkurranse i noe
relevant marked.

2 INVOLVERTE FORETAK

2.1 SpareBank 1 @stlandet

Navn: SpareBank 1 @stlandet

Adresse: Strandgata 15, 2317 Hamar

Org.nr: 920426 530

TIf.. 92239185

E-post: bjorn-erik.orskaug@sblostlandet.no

2.2 Radgiver for SpareBank 1 @stlandet

Navn: Advokatfirmaet Selmer AS v/Ole-Andreas Torgersen og Hakon Christoffersen
Adresse: Postboks 1324 Vika, 0112 Oslo

Telefon: 91187 375/979 87 654

E-post: o.torgersen@selmer.no / h.christoffersen@selmer.no

2.3 Totens Sparebank

Navn: Totens Sparebank

Adresse: Lenagata 30, 2850 Lena
Org.nr: 937 887 787

TIf.: 916 07 741

E-post: j.roestoen@totenbanken.no

2.4 Radgiver for Totens Sparebank

Navn: Advokatfirmaet BAHR AS v/Beret Sundet og Jone Berge
Adresse: PO Box 1524 Vika

TIf.: 928 81 385/412 64 244

E-post: bsu@bahr.no / jober@bahr.no

3 BESKRIVELSE AV FORETAKSSAMMENSLUTNINGEN

3.1 Overordnet om foretakssammenslutningen

SB1@ og TSB har inngatt en avtale om a fusjonere Partenes virksomheter, med SB1@ som det overtakende
selskapet.

For det f@rste innebaerer Transaksjonen at Partenes virksomheter i de ulike bankmarkedene slas sammen. Dette

omfatter blant annet utlan, innskudd og betaling, samt formidling av forsikring og fond, og andre banktjenester.

Fusjonen er neermere beskrevet i kapittel 3.2 nedenfor.

Videre innebzerer Transaksjonen at eierskapet til Partenes datterselskaper konsolideres, og potensielt etter
hvert fusjoneres. Dette er naermere beskrevet i kapittel 3.3 nedenfor.
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Malsettingen med sammensldingen er & viderefgre sparebankvirksomhetene til henholdsvis SB1® og TSB med
sterk lokal forankring, a styrke sparebankenes stilling regionalt i sterk konkurranse med bade nasjonale,

regionale og lokale aktgrer, samt a bidra til ytterligere vekst og utvikling i regionen.

Basert pa regnskapstall per 31. desember 2023, vil den sammenslatte banken fa en samlet forvaltningskapital pa
ca. NOK 199 milliarder, og en samlet ren kjernekapital pa -%.6

Videre skal det opprettes en sparebankstiftelse med formal 8 fremme sparebankvirksomhet og gi gaver til
allmennyttige formal i de lokalsamfunn hvor Totens Sparebank har sin forankring. Det overordnede malet for
den sammenslatte banken er a bli en enda bedre bank, bygget pa solid kompetanse fra begge banker. En
sammenslatt bank vil sta sterkere i mgte med gkt konkurranse og stadig gkende regulatoriske krav. Med styrket

lokal tilstedevaerelse vil banken vaere attraktiv for bade kunder, ansatte, eiere og samfunnet.
Ambisjoner og malsettinger inkluderer blant annet fglgende:

e Forholdet til kunder

- Etablering av et stort regionskontor i Gjgvik med betydelig spesialistkompetanse.

- Kundene til Totens Sparebank skal fa et enda bedre tilbud gjennom sterkere lokal
tilstedevaerelse og kredittkapasitet, tilgang pa ledende kompetansemiljger og flere produkter,
samt kundeutbytte.

- Den sammenslatte banken vil ha et betjeningskonsept som vektlegger gode relasjoner og
radgivning og desentrale beslutninger kombinert med de beste digitale Igsningene.

e Forholdet til ansatte

- Banken skal bli den mest attraktive arbeidsplassen innen bank og finans i regionen og tilfgre

flere kompetansearbeidsplasser til regionen.
e Forholdet til eierne
- En mer konkurransekraftig bank og Ignnsom forretning skal gi eierne gkt avkastning.

Partenes gverste organer godkjente Transaksjonen 22. februar 2024, og Partene gnsker a giennomfgre
Transaksjonen rundt 1. oktober 2024.

3.2 Transaksjonen

Transaksjonen innebaerer som nevnt at de juridiske enhetene SB1(® og TSB vil fusjonere, med SB1@ som det
overtakende selskapet. Dette innebaerer at alle TSBs aktiva, eiendeler og eierandeler, ansatte, avtaler og

forpliktelser etter Transaksjonen vil innga i den juridiske enheten SB1@.

F@r Transaksjonen er TSB medlem av Eika-alliansen. | forbindelse med Transaksjonen vil TSB tre ut av Eika-

alliansen, og gjennom fusjonen med SB1@ bli en del av SpareBank 1-alliansen.
Fusjonsavtalen med vedlegg er vedlagt som vedlegg 1 til denne meldingen.

Vedlegg 1 Fusjonsavtale med vedlegg

6 Se TSBs kvartalsregnskap for fgrste kvartal 2024, s. 4
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3.3 Partenes datterselskaper og eierandeler i andre selskaper
Transaksjonen innebzerer at Partenes eierskap i andre selskaper konsolideres.

Dette gjelder for det fgrste hver av Partenes eierskap i egne datterselskaper. Det er gitt naermere beskrivelser av
de relevante datterselskapene under hhv. kapittel 4.1 og 4.2 nedenfor.

Videre gjelder dette andre selskaper hvor Partene har (stgrre eller mindre) eierandeler. En oversikt over disse
selskapene er inntatt som vedlegg 2 til denne meldingen. For ordens skyld bekreftes at det ikke skjer noen
kontrollendring i noen av disse selskapene som fglge av konsolideringen av Partenes eierandeler.

Vedlegg 2 Partenes datterselskaper og eierandeler i andre selskaper

Som nevnt vil TSB i forbindelse med Transaksjonen tre ut av Eika-samarbeidet. Dette innebarer at TSB vil selge
sine eierandeler i Eika-selskapene Eika Gruppen AS og Eika Boligkreditt AS.
3.4 Meldeplikt til Konkurransetilsynet

Transaksjonen innebaerer en fusjon etter konkurranseloven § 17 (1) a.

Partene har bade hver for seg og samlet omsetning som overskrider omsetningstersklene for meldeplikt til
Konkurransetilsynet, jf. krrl. § 18 (2) a og b. Det foreligger dermed en meldepliktig foretakssammenslutning, jf.
krrl. § 18 (1).

Som det fglger av de videre beskrivelsene, er Partene av den oppfatning at de fleste relevante markedene er
nasjonale i utstrekning. | nasjonalt avgrensede markeder har Partene sma markedsandeler, og i alle tilfeller
under 20 %. Vilkarene for a inngi forenklet melding er dermed oppfylt, jf. forskrift om melding av
foretakssammenslutninger mv. § 3 (1) nr. 3 b og c.

Dersom markedene avgrenses regionalt, hvilket Partene anser er den snevrest tenkelige geografiske
avgrensingen av noe relevant marked, vil Partene fremdeles ha markedsandeler under 20 %, slik at vilkadrene for
a inngi forenklet melding fremdeles vil vaere oppfylt.

Utover SB1@s eierskap til allianseselskapene i SpareBank 1-alliansen, er det ingen vertikal overlapp mellom
Partenes virksomheter.

Selv om Transaksjonen oppfyller kravene for a inngi forenklet melding, har Partene likevel valgt a inngi en
melding som oppfyller kravene til en fullstendig melding, jf. krrl. § 18 a (1). Partene gnsker med dette 3 sikre at
Konkurransetilsynet sa tidlig som mulig far den informasjonen tilsynet trenger for a gjgre sin vurdering av
Transaksjonen.

Transaksjonen ma godkjennes av Finanstilsynet, men er ikke underlagt tilsyn fra andre konkurransemyndigheter.

4 BESKRIVELSE AV DE INVOLVERTE FORETAK OG FORETAK | SAMME KONSERN

4.1 SpareBank 1 @stlandet

SB1@ er et finanskonsern med nasjonal distribusjon, men med hovedfokus pa Inn- og @stlandet.
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Konsernets hovedvirksomhet er salg og formidling av et bredt spekter av finansielle produkter og tjenester,

investeringstjenester, eiendomsmegling, og konsulent- og regnskapstjenester.

Bankens salg av finansielle produkter og tjenester omfatter i hovedsak ulike utlans- og innskuddsprodukter til
bade privatkunder, bedriftskunder og offentlig forvaltning. Det stgrste volumet for utlan til privatkunder er
boliglan (utgjer ca..% av det samlede volumet for utlan til privatkunder), men virksomheten omfatter ogsa
seerlig objektfinansiering og forbrukslan. Utlan til bedrifter omfatter i hovedsak langsiktige bedriftslan (typisk til

finansiering av stgrre investeringer), kassekreditt, leasingtjenester og andre typer finansiering.
Banken er én av 12 banker som inngar i SpareBank 1-alliansen.
SB1@ har hovedkontor pa Hamar, og har til sammen 37 avdelingskontorer i Innlandet, Akershus og Oslo.

SB1@ har en samlet utldnsportefglje pd NOK 199 milliarder,” hvorav NOK 141 milliarder er til privatpersoner,
NOK 58 milliarder er bedrifter, og NOK 200 millioner er til offentlig forvaltning. | markedet for utlan til
privatpersoner er ca..% av volumet boliglan, mens innen utlan til bedrifter er 64,5 % av volumet utlan til
virksomheter innen eiendomsdrift, bygg og anlegg.® | privatmarkedet er ca. jlll% av bankens utlan til kunder i

% er til kunder i-og ca.[J1% er til kunder i [} ! bedriftsmarkedet er ca..% av utldnene
til bedrifter i || R .Vo er til bedrifter i og I er til bedrifter i-

Tabellen nedenfor viser fordelingen av SB1@s utlan til bedrifter, fordelt pa ulike sektorer.

Tabell 1 SB1@s utldnsportefglje til bedrifter, fordelt pa ulike sektorer®

Sektor Andel
Omsetning og drift av fast eiendom 54,8 %
Jord- og skogbruk 15,6 %
Bygg og anlegg 9,7 %
Tjenesteytende neaeringer 8,6 %
Varehandel 4,4 %
Kraft og vannforsyning 2,6 %
Industri 2,5%
Overnattings- og serveringssteder 0,9%
Transport 0,8%

7 Inkludert alle typer I&n og finansiering, herunder b&de pantesikrede |&n, objektfinansiering og forbrukslan.
8 SB1@s kvartalsrapport for fgrste kvartal 2024, s. 39.
9 Beregnet med utgangspunkt i fordelingen angitt i arsregnskapet for 2023, s. 154.
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SB1@s egenkapitalbevis er notert pa Oslo Bgrs, og eies av et stort antall eiere. Sparebankstiftelsen Hedmark
(52,15 %), Landsorganisasjonen i Norge (LO) (9,60 %) og Svein Stgle (5,31 (konsolidert))'° er de eneste eierne
med eierandeler over 4 %.

Sparebankstiftelsen Hedmark ble etablert i 2015, og skal vaere en langsiktig eier i SB1@ og viderefgre
sparebanktradisjonen gjennom a gi gaver til allmennyttige formal. Stiftelsens samlede kapital var ved utlgpet av
2023 pa i overkant av 10 milliarder kroner, og bestod i tillegg til egenkapitalbevisene i SB1@ av rentepapirer med
lav risiko og hgy likviditet, bankinnskudd i banker, samt internasjonale aksjefond.

SB1@-konsernet bestar av morbanken SB1@ med datterselskaper. De vesentligste datterselskapene er som
folger:

e SpareBank 1 Forretningspartner @stlandet AS

SpareBank 1 ForretningsPartner @stlandet AS eies av SB1@ (100 %), og driver virksomhet innen
regnskaps- og radgivningstjenester. Selskapet har kontorer i Innlandet, Akershus, Oslo og i Fredrikstad.

Selskapet har ca. 110 ansatte, og hadde en omsetning pa ca. 136 millioner kroner i 2023.
e SpareBank 1 Finans @stlandet AS

SpareBank 1 Finans @stlandet AS ("SB1F@") eies av SB1@ (85,1 %), og driver virksomhet innen leasing,
objektfinansiering og usikret gjeld til bade privat- og bedriftskunder.

Selskapet har ca. 60 ansatte, og hadde en omsetning pa 297 millioner kroner i 2023.

o Eiendomsmegler 1 Innlandet AS
Eiendomsmegler 1 Innlandet AS eies av SB1@ (100 %), og driver virksomhet innen omsetning av boliger,
fritidseiendom og naeringseiendom i Innlandet. Selskapet har kontorer pa Hamar, Stange, Brumunddal,
Moely, Lillehammer, Gjgvik, Kongsvinger, Elverum, Solgr, Trysil, Tynset og Arnes.
Selskapet har ca. 80 ansatte, og hadde en omsetning pa 131 millioner i 2023.

e Eiendomsmegler 1 Oslo Akershus AS

Eiendomsmegler 1 Oslo Akershus AS eies av SB1( (100 %), og driver virksomhet innen omsetning av
boliger, fritidseiendom og naeringseiendom i Oslo og Akershus.

Selskapet har ca. 140 ansatte, og hadde en omsetning pa 191 millioner i 2023.

e Youngstorget 5 AS

10 Svein Stgle eier og kontrollerer Pareto AS, Pareto Invest Norge AS og Vilfredo Kapitalforvaltning AS, som til sammen eier 5,31 % av aksjene i SB1@.
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Youngstorget 5 AS eies av SB1@ (100 %), og eier eiendommen hvor SB1@ har sine kontorer i Oslo.
e ASVato
AS Vato eies av SB1@ (100 %), og driver virksomhet innen utleie av fast eiendom.

Selskapet har 1 ansatt, og hadde en omsetning pa 5 millioner i 2023.

| tillegg har SB1@ eierandeler i selskaper i SpareBank 1-alliansen, herunder SpareBank 1 Gruppen AS (12,4 %),
SpareBank 1 Utvikling AS (18,0 %), SpareBank 1 Boligkreditt AS (23,2 %), BN Bank ASA (9.99 %), SpareBank 1
Nezeringskreditt AS (12,8 %), SpareBank 1 Kreditt AS (18,9 %), SpareBank 1 Betaling AS (18,1 %), SpareBank 1
Forvaltning AS (6,3 %), SpareBank 1 Bank og Regnskap AS (25,0 %), SpareBank 1 Mobilitet Holding AS (30,7 %),
SpareBank 1 Gjeldsinformasjon AS (14,7 %), og SpareBank 1 Kundepleie AS.

Figur 1 SpareBank1 @stlandet ASA — forenklet konsernstruktur

SpareBank 1 @stlandet
- . 0 SpareBank 1
SpareBank 1 Finans EiendomsMegler 1 EiendomsMegler 1 e et Youngstorget 5 AS AS Vato
@stlandet AS Innlandet AS Oslo Akershus AS @stlandet AS (100 %) (100%)
(85,1 %) (100 %) (100 %) (100 %) . :
%,

SB1@ hadde konserninntekter pa ca. 10 513 millioner kroner i 2023, og hadde et driftsresultat fgr skatt pa ca.
2 845 millioner kroner.1!

For mer informasjon om SB1@, se www.sparebankl.no/nb/ostlandet/om-oss.html.

4.2 Totens Sparebank

TSB er en fullservice sparebank, med Mjgsregionen som sitt definerte primaermarked.!?

Bankens hovedvirksomhet er utlan til privatpersoner og bedrifter, samt salg og formidling av andre relaterte
tjenester, som betaling, fondssparing og forsikring.

Det stgrste volumet for utlan til privatkunder er, men virksomheten omfatter ogsa blant annet
objektfinansiering og formidling av forbrukslan. Utlan til bedrifter omfatter i hovedsak langsiktige bedriftslan
(typisk til finansiering av stgrre investeringer), kassekreditt, leasingtjenester og andre typer finansiering.

Banken er en av over 50 banker som inngar i Eika-samarbeidet.

TSB har hovedkontor pa Lena, i tillegg til kontorer i Gjgvik, Hamar, Raholt og Raufoss.

1 Slik det fglger av arsregnskapet for 2023, s. 132. Se for gvrig merknad om beregning av omsetning i fotnote 19 nedenfor.

12 Banken har definert Mjgsregionen som kommunene @stre Toten, Vestre Toten, Gjgvik, Ringsaker, Hamar, Lgten, Stange og @vre Romerike (Eidsvoll, Gjerdrum, Hurdal
Nannestad, Nes og Ullensaker).

13 Det nevnes for ordens skyld at TSB ikke tilbyr eiendomsmegling eller regnskapstjenester. TSB har heller ingen kollektive avtaler, og tilbyr ingen Private Banking-
tjenester. Disse tjenestene er derfor ikke naermere beskrevet i denne meldingen.
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TSB har en samlet utlansportefglje pa ca. NOK 24 milliarder, hvorav ca. NOK 18 milliarder er utlan til

privatpersoner, og ca. NOK 6 milliarder er utlan til bedrifter.* | markedet for utlan til privatpersoner er ca..%

av volumet boliglan, mens innen utlan til bedrifter er ca. 66 % av volumet utlan til virksomheter innen

eiendomsdrift, bygg og anlegg.

Tabellen nedenfor viser fordelingen av TSBs utlan til bedrifter, fordelt pa til ulike sektorer.

Tabell 2 TSBs utlansportefglje til bedrifter, fordelt pa ulike sektorer?®

Sektor Andel
Omsetning og drift av fast eiendom 39,8 %
Bygg og anlegg 26,9 %
Jord- og skogbruk 20,4 %
Tjenesteytende naeringer 6,8 %
Varehandel 2,3%
Transport 1,9%
Industri 1,3%
Overnattings- og serveringssteder 0,3%
@vrige 0,3%

TSBs egenkapitalbevis er notert pa Oslo Bgrs, og eies av et stort antall eiere. SpareBank 1 @stlandet (24,55 %),

Verdipapirfondet Eika EKB (4,97 %), Pareto AS (4,87 %) og MP Pensjon PK (4,37 %) er de eneste eierne med

eierandeler over 4 %.

TSB har kontrollerende eierskap i felgende selskaper:

o Totens Sparebank Boligkreditt AS (100 %)

Totens Sparebank Boligkreditt AS er TSBs selskap for utstedelse av obligasjoner med fortrinnsrett.

Per 30. september 2023 hadde selskapet samlet utlan pa ca. 3,9 milliarder kroner.

e Vallehaven AS (100 %)

14 TSB har ingen virksomhet innen utlan til offentlig forvaltning. Utlan til offentlig forvaltning er derfor ikke beskrevet nzermere i denne meldingen.
15 Beregnet etter splitt som angitt i TSBs kvartalsrapport for fgrste kvartal 2024, s. 16.
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Vallehaven AS er eierselskapet til bankens hovedkontor i Lena. Selskapet har ingen annen virksomhet
enn utleie av denne eiendommen til banken.

Videre har TSB flere mindre og ikke-kontrollerende eierandeler i andre selskaper, herunder Eika Gruppen AS (5,9
%) og Eika Boligkreditt AS (2,6 %). | forbindelse med Transaksjonen vil TSB som nevnt tre ut av Eika-samarbeidet,
og vil dermed ogsa selge sine eierandeler i disse selskapene.'®

TSB hadde inntekter pa ca. 1 288 millioner kroner i 2023, og hadde et driftsresultat p& 377 millioner kroner.'’
Mer informasjon om TSB finnes pa www.totenbanken.noFeil! Hyperkoblingsreferansen er ugyldig..

4.3 Nzermere om SpareBank 1-alliansen

Fgr Transaksjonen er TSB medlem i Eika-samarbeidet, mens SB1@ er medlem i SpareBank 1-alliansen
("Alliansen"). | og med innfusjoneringen av TSB i SB1@ vil altsa virksomheten som fra fgr var en del av Eika-
samarbeidet bli en del av SpareBank 1-alliansen.

Alliansen bestar av 12 selvstendige sparebanker (samlet omtalt som "alliansebankene") over hele landet, som
samarbeider om felles plattform og merkevare. Utover dette konkurrerer bankene fritt mot hverandre.
Alliansebankene utgjgr en samarbeidende gruppe etter finansforetaksloven § 17-12, og avtaleverket som
regulerer samarbeidet er godkjent av Finanstilsynet.

Bankene som er med i alliansen er SpareBank 1 Sgrgst-Norge, SpareBank 1 Gudbrandsdal, SpareBank 1
Hallingdal Valdres, SpareBank 1 Lom og Skjak, SpareBank 1 Nord-Norge*, SpareBank 1 Nordmgre, SpareBank 1
Ringerike Hadeland, SpareBank 1 SMN*, SpareBank 1 SR-Bank ASA*, SpareBank 1 @stfold Akershus, SpareBank 1
@stlandet* og SpareBank 1 Helgeland.8

Samarbeidet er organisert gjennom de felleseide selskapene SpareBank 1 Gruppen AS og SpareBank 1 Utvikling
DA med deres datterselskaper, i tillegg til flere andre direkteeide selskaper av SpareBank 1-bankene. De fire
bankene merket * ovenfor har direkte eierandeler i SpareBank 1 Gruppen AS og SpareBank 1 Utvikling DA. De
gvrige atte bankene har organisert sitt eierskap i SpareBank 1 Gruppen AS via SpareBank 1 SamSpar AS, og i
SpareBank 1 Utvikling DA via Samarbeidende Sparebanker Utvikling DA.

e SpareBank 1 Utvikling DA

SpareBank 1 Utvikling DA leverer forretningsplattformer og felles forvaltnings- og utviklingstjenester til
alliansebankene. Selskapet forestar ogsa felles innkj@p av en rekke tjenester, og bidrar til felles
aktiviteter som gir bankene stordrifts- og kompetansefordeler. Selskapet eier og forvalter ogsa
alliansens immaterielle rettigheter under felles merkevarenavn: SpareBank 1.

SpareBank 1 Utvikling DA har datterselskapene EiendomsMegler 1 Norge AS og SpareBank 1
Kundesenter AS.

e SpareBank 1 Gruppen AS

16 For en oversikt over alle TSBs eierandeler, se Vedlegg 2 (se ogsa TSBs arsregnskap for 2023 (Vedlegg 9) s. 47.
17 Se TSBs arsrapport for 2023, s. 22. Se fotnote 19 for beregningsmate.
18 partene viser for ordens skyld til at SpareBank 1 SR-Bank og SpareBank 1 Sgrgst-Norge har annonsert at de vil fusjonere.
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SpareBank 1 Gruppen AS er morselskapet til datterselskapene som alle utvikler og leverer produkter til
alliansebankene, som igjen tilbyr disse til sine kunder. Selskapet utvikler og leverer ogsa produkter til
LOs forbund og forbundsmedlemmer gjennom fordelsprogrammet LOfavgr.

Disse datterselskapene er SpareBank 1 Forsikring AS (100 %), SpareBank 1 Factoring AS (100 %), Spleis
AS (100 %) og Fremtind Forsikring AS (65 %).

o Selskaper eid direkte av alliansebankene

Alliansebankene har direkte eierskap med ulike eierandeler i BN Bank ASA, SpareBank 1 Boligkreditt AS,
SpareBank 1 Forvaltning AS (med datterselskapet ODIN Forvaltning AS), SpareBank 1 Kreditt AS,
SpareBank 1 Markets AS, SpareBank 1 Neaeringskreditt AS og SpareBank 1 Bank og Regnskap AS. Alle
disse selskapene leverer fellestjenester til bankene i Alliansen, med unntak av BN Bank, som driver egen
bankvirksomhet.

Figur 3 Eier- og selskapsstruktur i SpareBank 1-alliansen

SpareBank 4

SAMSPAR

SpareBank 1

SR-BANK

SpareBasl}“l'(\I |

SpareBank 1

NORD-NORGE

SpareBank 1

B@STLANDET

SpareBank 1 Gruppen AS E]

DATTERSELSKAPER:

Selskaper eid direkte av bankene:

SpareBank 1 Utvikling DA

DATTERSELSKAPER:

EiendomsMegler 1 Norge AS (100 prosent)
Fellesselskap for EiendomsMeger t-selskapene.)
SpareBank 1 Kundesenter AS (100 prosent)

(Felles kundesenter i og utenfor bankenes apningstider.)

SpareBank 1 Forsikring AS (100 prosent)

(Pensjon + elendomsforvaltning, naering)

SpareBank 1 Factoring AS (100 prosent)

(Factoringtienester)

Spleis AS (100 prosent)

({Folkefinansiering - crowdfunding)

Fremtind Forsikring AS (65 prosent)

(Skadeforsikring). Majoritetseier — DNB eier 35 prosent)
- Fremtind Liv AS (Personrisikoprodukter)
- Fremtind Service AS (AutoPass)

SELSKAPER MED EIERINTERESSER:

LOfaver AS (49 prosent)

(Medlemsfordeler for LOs forbund - LO eler 51 prosent)

Kredinor AS (50 prosent)

(Inkassovirksomhet - Kredinorstiftelsen eier 50 prosent)

BN Bank ASA

SpareBank 1 Boligkreditt AS
SpareBank 1 Forvaltning AS

- ODIN Forvaltning AS

SpareBank 1 Kreditt AS

SpareBank 1 Markets AS
SpareBank 1 Naeringskreditt AS
SpareBank 1Bank og Regnskap AS

SELSKAPER SOM KUN FORVALTER
EIERINTERESSER:

SpareBank 1 Betaling AS (Vipps)
SpareBank 1 Mobilitet Holding AS (Fleks)
SpareBank 1 Gjeldsinformasjon AS
(Norsk Gjeldsinformasjon)

For mer informasjon om SpareBank 1-alliansen, se https://www.sparebankl.no/nb/bank/om-oss/om-

banken/om-sparebank-1-alliansen.html.

5

OMSETNING OG DRIFTSRESULTAT

Tabell 3 Omsetning og driftsresultat i Norge i 2023%°

19 Den oppgitte omsetningen er oppgitt med bakgrunn i metoden for beregning av omsetning finansforetak ved vurdering av meldeplikt, jf. EU-kommisjonens Merger
Regulation () artikkel 5 nr. 3, bokstav a. Tallene avviker dermed fra tallene som fremgér av for eksempel Proff.no, hvor omsetningen er beregnet etter de
regnskapsrettslige reglene for beregning av omsetning for finansforetak, som blant annet kun viser netto renteinntekter (i motsetning til beregning etter Merger
Regulation, som inkluderer brutto renteinntekter).
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Navn Omsetning, 2023 Driftsresultat, 2023
SpareBank 1 @stlandet (konsern) 10 513 000 000 2 845 000 000
Totens Sparebank (konsern) 1288 043 000 377 000 000

6 RELEVANTE MARKEDER

6.1 Overordnet om bankmarkedet og Partenes virksomheter

6.1.1 Overordnet om markedet

Det samlede bankmarkedet omfatter et bredt utvalg av bade finansielle produkter og tjenester, leverandgrer og
kunder.

Partene er av den oppfatning at de ulike banktjenestene som utgangspunkt er nasjonale i utstrekning, slik det
ogsa fglger av praksis fra EU-kommisjonen.?°Fullservice banker, som Partene, tilbyr et bredt spekter av bank- og
relaterte tjenester. | tillegg til de klassiske tjenestene som utlan, innskudd, betaling og enkelte fysiske tjenester,
tilbyr slike aktgrer i stgrre eller mindre grad ogsa tjenester som forsikringsformidling, investeringstjenester med
hovedvekt pa fondsprodukter, eiendomsmegling og regnskapstjenester.

Videre finnes det en rekke aktgrer som tilbyr ett eller et utvalg av disse tjenestene. Innenfor for eksempel
kreditt- og forbrukslan til bade privatkunder og bedrifter finnes det et stort utvalg spesialiserte tilbydere,
herunder blant andre Santander, som ogsa er en av de stgrste aktgrene innen leasingtjenester. Et annet
eksempel er Aprila Bank, som tilbyr kassakreditt og andre bedriftslan til SMB-kunder. Alle disse spesialiserte
aktgrene konkurrerer med de klassiske bankene innenfor sine spesialomrader.

Ulike aktgrer har, i tillegg til 3 ha ulike sammensetninger av produkttilbud, ulikt geografisk fokus. Det samlede
bankmarkedet bestar for det fgrste av store nasjonale aktgrer, som DNB, Nordea, Handelsbanken og Danske
Bank. Dette er aktgrer med utstrakt nasjonal tilstedevaerelse, og gjerne ogsa virksomhet pa tvers av
landegrenser. Videre bestar markedet av regionale banker, som SpareBank 1 Nord-Norge, SpareBank 1 SMN,
Sparebanken Sgr, SpareBank 1 SR-Bank, Sparebanken Vest og SpareBank 1 @stlandet. Dette er banker som f@rst
og fremst har et regionalt geografisk fokus, men som ogsa har stor grad av nasjonal tilstedeveerelse. Atter videre
bestar markedet av banker med lokalt fokus, herunder typisk lokale sparebanker, som Aurskog Sparebank,
Etnedal Sparebank, Odal Sparebank, Romerike Sparebank, Grue Sparebank, Tolga-Os Sparebank og TSB. Dette er
banker som fgrst og fremst har et lokalt fokus, men som ogsa har stor grad av bade regional og nasjonal
tilstedevaerelse. De lokale sparebankene nevnt her er alle sparebanker med sin hovedvirksomhet pa Inn- og
@stlandet, men som ogsa har kunder andre steder i landet.

Sparebankenes lokale fokus er i stor grad historisk betinget, da disse ofte har hatt — og fremdeles gjerne har —
lokalt forankrede eiere. Det er likevel ingenting som hindrer en regional eller lokal sparebank, herunder ogsa
bankene i SpareBank 1-alliansen og TSB, fra a levere banktjenester og andre tjenester til en kunde som holder til
i et helt annet geografisk omrade enn bankens fokusomrade, og de fleste banker, ogsa lokale og regionale, tilbyr

20 Se blant annet sak M.10378 — VUB / Slovenskap Sporitelna / Tatra Banka / 365.Bank / CSOB / JV, avsnitt 47; sak M.8553 — Banco Santander / Bankco Popular Group,
avsnitt 16 og 21; sak COMP/M.8414 — DNB/Nordea/Luminor Group, avsnitt 24; og sak M.3894 — Unicredito / HVB, avsnitt 41.
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i hovedsak alle de alminnelige banktjenestene. Finansdepartementet legger i Finansmarkedsmeldingen for 2024
til grunn at "Digitaliseringen av finansielle tienester innebaerer at den fysiske avstanden mellom tilbyder og
etterspgrrer blir mindre viktig", og at "Forbrukere og bedrifter kan i dag enkelt sske om lan og plassere
sparepenger hos den aktgren som tilbyr best betingelser, uavhengig av fysisk plassering. [...] Dette er seerlig
merkbart i de delene av landet der tilgangen pd finansielle tjenester har vaert avhengig av et fatall aktgrer".?* |
Finansmarkedsmeldingen vises det ogsa til at "de fleste kommuner har mer enn ti ulike banker som har pant i
eiendom der" .2

Pris er et viktig konkurranseparameter for bankene, og da seerlig pris pa utlan. | dag kjgper en god del kunder
banktjenester fra ulike banker, som gjgr at bankene i noen grad konkurrerer om a levere hvert enkelt produkt.
Noen kunder vil imidlertid i stgrre eller mindre grad veere villig til 3 betale for enkelheten det er a forholde seg til
én bank, hvilket innebaerer at bankene ogsa konkurrerer om a tilby et best mulig samlet produktutvalg, hvor
prisen pa enkeltprodukter ikke ngdvendigvis er avgjgrende for kundens valg av bank. Andre viktige
konkurranseparameter er tilgjengelighet, digitale Igsninger og brukeropplevelse, hvor ulike kunder vil vekte ogsa
disse parameterne ulikt.

De senere arene har det vaert en konsolidering i bankmarkedet. Bakgrunnen for slike konsolideringer kan vaere
mange, men er i stor grad knyttet opp til stordriftsfordeler og konkurransekraft. For det fgrste stilles det
regulatoriske krav til en banks soliditet, altsa hvor stor andel egenkapital banken ma ha sammenholdt med
bankens utlansvolum. Banker som er underlagt den sakalte standardmodellen for beregning av egenkapital
(generelt de mindre og mellomstore bankene) ma ha en relativt hgyere andel egenkapital enn banker som har
individuelt fastsatte modeller, gitt lav risiko i portefgljen (IRB-modeller) for beregning av egenkapital. Det er
generelt de stgrste bankene som har godkjennelse for bruk av IRB-modell, da disse i stgrre grad har stgrrelse og
soliditet, historikk, dokumentert risikostyring, og generelt sterk nok gkonomi og systemer til a fa og
opprettholde IRB-status. Beregning av krav til egenkapital under IRB-modell kan gi relativt stgrre avkastning per
krone banken har i egenkapital. Dette styrker bade lgnnsomheten og konkurransekraften. For det annet vil det
ofte veere overlapp mellom ulike funksjoner internt i en fusjonert bank, samtidig som kostnadene ved & kjgpe og
vedlikeholde ngdvendige systemer langt pa vei vil vaere overlappende. Det er altsa betydelige potensielle
stordriftsfordeler ved konsolideringer, hvilket ogsa styrker bade Ignnsomheten og konkurransekraften.

Bade de regulatoriske kravene og evnen til a8 konkurrere, forutsetter i stor grad mer avanserte systemer og
rutiner som er spesielt krevende for mindre og frittstaende banker. Dette gir insentiv til sammenslainger, men
ogsa til etableringen av de ulike bankalliansene. Disse har, i tillegg til felles utvikling av systemer og andre
tjenester, felles produktselskaper som leverer ulike produkter til alliansebankene. | den grad det skjer forskning
og utvikling i bankmarkedene er dette hovedsakelig knyttet til utvikling av systemer som bidrar til 3 effektivisere
virksomhetene, oppfylle regulatoriske krav eller som gir kundene enklere og bedre brukeropplevelser.

Hva gjelder nyetablering av bankvirksomhet er det ofte de samme regulatoriske kravene og behovet for kritisk
masse som kan skape utfordringer. Dette er imidlertid knyttet til effektivitet og konkurransekraft, og ikke til
faktiske hindringer for a starte bankvirksomhet. Det finnes flere eksempler pa at aktgrer har etablert seg
innenfor ett eller flere av de relevante produktomradene de senere arene, flere med stort hell. For eksempel har
bade Aprila Bank og Instabank etablert seg innen kassakreditt til bedrifter, mens aktgrer som Ressurs Bank og
Komplett Bank har etablert seg innen kredittkort og forbrukslan til privatpersoner. De som har lykkes, har langt

21 Meld. St. 23 (2024) — Finansmarkedsmeldingen 2024, s. 31.
22 Meld. St. 23 (2024) — Finansmarkedsmeldingen 2024, s. 31.
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pa vei veert aktgrer som enten har utviklet effektive systemer for handtering av egen virksomhet, eller systemer
som gir kundene en bedre brukeropplevelse.

For eksisterende banker er tersklene for geografisk utvidelse av virksomheten i all hovedsak knyttet til
markedsf@ring. Et eksempel pa dette er Bulder Bank (et konsept fra Sparebanken Vest), som ikke har fysiske
filialer, men som gjennom utstrakt markedsfgring har hatt betydelig vekst og tatt markedsandeler over hele
Norge, ogsa pa Inn- og @stlandet, hvor Partene har sine hovedvirksomheter.?> Dersom en bank gnsker a utvide
sitt nettverk av fysiske filialer vil det i tillegg kreves leie av lokaler, og eventuelt noen ansatte, alternativt at noen
som allerede er ansatt i banken helt eller delvis betjener den nye filialen. Dette kan imidlertid ikke anses a
utgjgre noen etableringshindring. Utover dette er det ingen hindringer for at en bank som driver virksomhet i én
region utvider sitt geografiske fokusomrade i Norge. Etter at Transaksjonen ble offentliggjort, har bade Aurskog
Sparebank,?* Etnedal Sparebank,?> Odal Sparebank,?® Romerike Sparebank,?” Grue Sparebank og Tolga-Os
Sparebank,?® annonsert at de vil 8pne kontorer i TSBs hjemomrade. | denne sammenheng er det ogsé szerlig

interessant & nevne ot I - <

De videre markedsavgrensningene er foretatt med utgangspunkt i tjenestene som angitt ovenfor.

Som den videre beskrivelsen viser, gir Transaksjonen ikke opphav til verken horisontalt eller vertikalt bergrte
markeder.

6.1.2 Oversikt over Partenes virksomheter

Som beskrivelsene i kapittel 4 viser, er begge Partene fullservice banker, og tilbyr et bredt spekter av
banktjenester, herunder utlan, innskudd, betaling, fysiske tjenester, forsikring og investeringstjenester,
fortrinnsvis knyttet til verdipapirfond.

Begge Partene tilbyr tjenestene sine til bade privatpersoner, bedrifter og offentlig forvaltning.

SB1@ har det aller vesentligste av sin virksomhet i Oslo, Akershus og Innlandet, mens TSB har det aller
vesentligste av sin virksomhet i Akershus og Innlandet. Regionalt er det altsa fgrst og fremst overlapp mellom
Partenes virksomheter pa Inn- og @stlandet. Begge bankene tilbyr imidlertid de fleste av tjenestene sine,
herunder ogsa utlan og innskudd, til kunder over hele landet.

Kartutsnittet nedenfor viser lokasjonen for hvert av Partenes bankkontorer — SB1@s kontorer er bld, mens TSBs

kontorer er gule.

Bilde 1 Kart over Partenes bankkontorer

23 Se som eksempel denne artikkelen, hvor det fremheves at Bulder Bank tar flest kunder i Oslo og Viken: https://www.dn.no/marked/bulder-bank/sparebanken-
vest/sbanken/bankkunder-pa-rommen-bulder-med-tre-mrd-i-nye-lan-pa-en-uke/2-1-1587918

24 hitps://finanswatch.no/nyheter/bank/article16970384.ece

2 https://www.bankshift.no/nyheter/ny-bank-utvider-etter-totens-fusjonen/316634

26 https://finanswatch.no/nyheter/bank/article16885115.ece

27 https://finanswatch.no/nyheter/bank/article16876401.ece

28 https://finanswatch.no/nyheter/bank/article16758886.ece
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Som det fremgar, er det Partenes kontorer i omradet rundt Mjgsa som ligger naeermest hverandre. Markedene er
imidlertid nasjonale, og Transaksjonen vil uansett ikke hindre effektiv konkurranse i noe relevant marked
uansett avgrensning.

6.1.3 Bankmarkedene er nasjonale, og Transaksjonen vil uansett ikke hindre effektiv konkurranse
Partene mener, som angitt flere steder i denne meldingen, at konkurransen i bankmarkedene er nasjonal, slik

det ogsa er lagt til grunn i praksis fra EU-kommisjonen.

| denne saken har Konkurransetilsynet i prenotifikasjonsfasen imidlertid indikert at de vil vurdere Transaksjonen
pa svaert snevert geografisk grunnlag (ned pa kommuneniva).

Pa bakgrunn av dialogen med Konkurransetilsynet har Partene for enkelte av produktmarkedene nedenfor gitt
opplysninger ogsa pa lokalt og regionalt niva. Partene er imidlertid av den klare oppfatning at det ikke er
holdepunkter for a avgrense lokale eller regionale bankmarkeder.

I sin markedsdefinisjonsmeddelelse tar EU-kommisjonen utgangspunkt i at det relevante geografiske markedet
omfatter det geografiske omradet der de involverte foretakene leverer eller etterspgr relevante produkter, der
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konkurranseforholdene er tilstrekkelig homogene til at virkningen av den aktuelle transaksjonen kan vurderes,
og som skiller seg fra andre geografiske omrader fordi konkurranseforholdene er betydelige annerledes.?

For det f@rste er lokale sparebankers geografiske nedslagsfelt i all hovedsak historisk begrunnet, idet
banktjenester historisk i stor grad har veert basert pa fysisk tilstedeveerelse. Sparebankenes markedsandeler pa
lokal- og regionsniva er et uttrykk for denne historiske tilstedevaerelsen, og kan ikke begrunne lokale eller
regionale markeder i dag. Som eksempel har TSB vaert den lokale sparebanken pa Toten i over 150 ar, mens
SB1@ er en sammenslaing av sparebanker som har vaert til stede i enkelte av sine hjemkommuner i over 150 ar. |
dag er det imidlertid ingenting som hindrer en lokal sparebank fra a levere tjenester, herunder ogsa utlan til
bade privatpersoner og bedrifter, utenfor sitt historiske hjiemmeomrade, slik bade TSB og SB1@ gjor. Et slikt
standpunkt underbygges av uttalelser fra Oslo Economics, som i sin rapport legger til grunn at "det er fa reelle
hindringer knyttet til G tilby Ian i nye geografiske omrdder", og at "dersom aktgrene som faktisk tilbyr Ian i
markedet forsgker G utgve markedsmakt, vil nye aktgrer raskt komme til".3° Sparebankenes stgrrelse gjgr
imidlertid at det ikke ngdvendigvis er hensiktsmessig 8 markedsfgre tjenestene sine nasjonalt. Mange
sparebanker har nok med a fokusere sin virksomhet i omradet hvor de historisk har hatt tilholdssted, likevel slik
at de ogsa imgtekommer henvendelser fra andre steder i landet. Eksempler pa sparebanker med litt avvikende
strategi er for eksempel Sparebanken Vest, som med hell har markedsfgrt seg bredt i det nasjonale markedet.
Dette underbygger partenes poeng om at geografisk ekspansjon av fokusomrade i stor grad handler om
markedsfgring, og ikke om faktiske hindre for a levere banktjenester utenfor eget historisk hjemmeomrade.
Motsatt understreker dette at (lokale og regionale) sparebanker, herunder ogsa Partene, ikke er skjermet fra
konkurranse bade fra nasjonale aktgrer som DNB og Nordea, men ogsa fra mindre banker uten fysisk
tilstedeveerelse i Partenes hjemmeomrader. Sparebankenes relativt hgye markedsandeler i sine historiske
hjemmemarkeder innebaerer altsa ikke at disse hjemmeomradene utgj@r separate geografiske markeder.

For det annet, og i forlengelsen av dette, vil alle kunder, bade bedrifter og privatpersoner, kunne henvende seg
til banker utenfor den enkelte kommune og det enkelte fylke for a fa tilbud om de ulike banktjenestene,
herunder ogsa lan, og banker utenfor den enkelte kommune og det enkelte fylke vil kunne gi konkurransedyktige
tilbud. Bade Partene og andre markedsaktgrer leverer — og kundene etterspgr — altsa banktjenester, herunder
ogsa boliglan, ubundet av fylkes- eller kommunegrenser. Dette underbygges for det fgrste av kvalitative
vurderinger gjort av ulike aktgrer i markedet. Her vises det szerlig til uttalelsen fra Finansdepartementet, som i
Finansmarkedsmeldingen for 2024 viser til at "Forbrukere og bedrifter kan i dag enkelt sske om Ign og plassere
sparepenger hos den aktgren som tilbyr best betingelser, uavhengig av fysisk plassering" 3! Finansdepartementet
trekker samme sted frem at dette "er saerlig merkbart i de delene av landet der tilgangen pa finansielle tienester
har veert avhengig av et fatall aktgrer". Et slikt standpunkt underbygges av uttalelser fra Oslo Economics i deres
redegjgrelse for markedsavgrensningen i bankmarkedet i anledning Nordeas erverv av privatkundene til Danske
bank, hvor det blant annet legges til grunn at "Uavhengig av hvor en bank er lokalisert, og om den i det hele tatt
har filialer, vil den kunne tilby I6n over hele Norge".3> Dette underbygges videre av tilgjengelig markedsdata,
bade fra Partene og fra andre aktgrer. Finansdepartementet viser i Finansmarkedsmeldingen til at det i de fleste
kommuner er mer enn ti banker som har pant i eiendom,33 hvilket ogsa underbygges av alle Partenes rapporter

29 Commission Notice on the definition of the relevant market for the purposes of Union competition law (C/2024/1645), avsnitt 12 (b)

30 Oslo Economics, Konkurransegkonomiske vurdering av Huseiernes kommentarer og analyse av "lokalmarkeder" (utarbeidet ifm. Nordea/Danske Bank-saken), side 4.
31 Meld. St. 23 (2024) - Finansmarkedsmeldingen 2024, s. 31.

32 Oslo Economics, Konkurransegkonomiske vurdering av Huseiernes kommentarer og analyse av "lokalmarkeder" (utarbeidet ifm. Nordea/Danske Bank-saken), side 1.
33 Meld. St. 23 (2024) — Finansmarkedsmeldingen 2024, s. 31.

17/72



fra Eiendomsverdi. De fleste banker som har pant i eiendom i en kommune, szerlig utenfor byene, er altsa ikke
fysisk til stede i kommunen.

For det tredje har EU-kommisjonen i sin praksis, med bakgrunn i poengene fremhevet i punktene ovenfor, lagt til
grunn at markedet for boliglan er nasjonalt. | flere av de senere sakene som har veert behandlet av EU-
kommisjonen har det i blitt foretatt markedsundersgkelser som har bekreftet dette standpunktet.

For det fjerde er det ingen sarlige forhold i de geografiene Partene har sine kontorer som tilsier at det ma
avgrenses separate markeder lokalt eller regionalt i denne saken. Partene anser at konkurranseforholdene i de
aktuelle omradene ikke i nevneverdig grad skiller seg fra andre omrader, og at Partene mgter sterk konkurranse
fra aktgrer som ikke er fysisk til stede i regionen. Samtidig er tjenestene som leveres i de samme som i andre
geografier, og aktgrene som tilbyr disse er i stor grad de samme.

For det femte tilsier den utstrakte digitaliseringen av markedet, herunder ogsa lanemarkedene, at markedene
ikke kan anses a veere lokale eller regionale. Mens lokale og regionale markedsandeler som nevnt i stor grad er
historisk begrunnet, ma Konkurransetilsynets markedsavgrensning og konkurranseanalyser vaere fremoverrettet,
seerlig med hensyn til den hyppige digitale utviklingen i markedet. Investering i digitale Igsninger vil vaere en
forutsetning for a kunne drive effektiv bankvirksomhet fremover, og digitaliseringen vil forsterke eksistensen av
et nasjonalt bankmarked hvor fysisk tilstedevarelse ikke er en forutsetning for a levere tjenester i et omrade.
Ogsa Oslo Economics legger i sin rapport til grunn at "avstand til banken [er] uten betydning for kundens
muligheter til & hente informasjon om ldnetilbud — siden dette gjgres digitalt".3* |
markedsdefinisjonsmeddelelsen legger EU-kommisjonen til grunn at det ved vurderinger av transaksjoner tas
hensyn til strukturelle omstillinger i markeder, herunder ved avgrensningen av relevante geografiske markeder,
og trekker saerlig frem teknologiske endringer som et relevant hensyn.3>

Partene anser etter dette at fysisk tilstedevaerelse i hgyden er et konkurranseparameter for enkelte kunder, og
en avgrensning av lokale eller regionale markeder vil ikke vaere i trad med realitetene i dagens bankmarked. Som
beskrevet, har det veert — og pagar det fremdeles — en betydelig utvikling i bransjen, herunder saerlig nar det
kommer til digitalisering. En geografisk avgrensning hvor fysisk tilstedevaerelse overspilles vil bryte med denne
utviklingen. En slik avgrensning hensyntar ikke realitetene Partene og andre aktgrer i markedet forholder seg til.
Dette omfatter bade konkurransetrykket fra de nasjonale aktgrene og aktgrer uten fysisk tilstedeveerelse i en
kommune, en region eller et fylke, men ogsa egne muligheter til & utvide egen virksomhet og tilby egne tjenester
til kunder utenfor egne (historiske) hjemmemarkeder, slik flere lokale og regionale sparebanker har gjort.
Betydningen av den utstrakte digitaliseringen av bankmarkedet fremheves ogsa av Oslo Economics som
argument for at bankmarkedet er nasjonalt. | anledning Nordeas erverv av Danske Banks privatkunder
utarbeidet Oslo Economics et notat om markedsavgrensningen, hvor det blant annet legges til grunn at
"Fremveksten av digitale banktjenester, som har redusert betydningen av filialer i boligldnssegmentet,
[innebzerer alene] at markedet mé betraktes som nasjonalt" .3®

Selv om Konkurransetilsynet skulle vurdere konkurransen i lokale eller regionale markeder, er Partene av den
oppfatning at Transaksjonen uansett ikke vil hindre effektiv konkurranse, idet Partene vil utsettes for et
betydelig konkurransepress ogsa etter Transaksjonen, og uansett ikke vil veere mulig a utgve noen form for
markedsmakt etter Transaksjonen

For det fgrste vil kundene bade lokalt og regionalt vil ha flere alternative leverandgrer av alle de ulike
banktjenestene, herunder bade fra aktgrer med fysisk tilstedevaerelse i regionen, og aktgrer uten fysisk
tilstedeveerelse. P4 Hamar og Gjgvik, som er de to stedene pa Innlandet hvor begge Partene har kontorer, har

34 Oslo Economics, Konkurransegkonomiske vurdering av Huseiernes kommentarer og analyse av "lokalmarkeder" (utarbeidet ifm. Nordea/Danske Bank-saken), side 1.
35 Commission Notice on the definition of the relevant market for the purposes of Union competition law (C/2024/1645), avsnitt 21
36 Oslo Economics, Konkurransegkonomiske vurdering av Huseiernes kommentarer og analyse av "lokalmarkeder" (utarbeidet ifm. Nordea/Danske Bank-saken), side 1.
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bade DNB, Nordea og Landkreditt kontorer, og utgver et betydelig konkurransepress pa Partene. | tillegg har
Handelsbanken og JBF kontor pa Hamar. Det er flere sterke aktgrer som har kontorer i de omkringliggende
kommunene herunder DNB (som har kontorer pa Fagernes, Gran, Kongsvinger og Lillehammer), Nordea
(Lillehammer og i Elverum), og Handelsbanken (Lillehammer og Jessheim), men ogsa SpareBank 1 Gudbrandsdal
(Lilehammer), Etnedal Sparebank (Hov, Dokka og Etnedal), Odal Sparebank (Nord-Odal, Sgr-Odal, Kongsvinger
og Klgfta), Neeringsbanken (Moelv), Tolga-Os Sparebank (Elverum), SpareBank 1 Ringerike Hadeland (Hgnefoss,
Jevnaker og Gran), og Sparebanken @st (Henefoss og Jessheim).3’

Kartutsnittet nedenfor viser Partenes og noen av konkurrentenes kontorer i regionen.

Bilde 2 Kart over Partenes og konkurrenters kontorer38
Innlandet Hamar
( 4 Hamar Filialer
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. Sparebank1 Dstlandet
’_\, Dvrige
®
. o
: o ©
(£}
°, o Y Gjovik
\kd\‘ ‘D . = . U J §
e ‘/ s Gjevik Filialer
@ . . . ) @ Totens Sparebank
‘ ‘ . 1 .Sparebankl Dstlandet |
® ® Bvige
& 4 O 7,‘(. .
12 ® 5

For det annet er det lave etableringshindringer i markedet, szerlig for Parter som allerede driver bankvirksomhet
andre steder i Norge. Dette gjelder for det fgrste banker som har kontornettverk i omkringliggende omrader.
Som en konsekvens av Transaksjonen har flere aktgrer med kontorer i nabokommuner til TSBs kontorer

37 De fleste av aktgrene som nevnes her har ogsa kontorer andre steder. Her nevnes kun kontorene som ligger i og omkring TSBs hjemmeomrade.
38 Merk, der det er et tall i plottet, ligger det flere filialer innenfor plottets omkrets og disse er derfor ikke synlige.
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annonsert at de vil etablere kontorer i TSBs hjemkommuner, herunder pa Gjgvik, Hamar og Eidsvoll.3 For det
annet gjelder dette aktgrer som pa annen mate investerer i markedsfgring utover egne historiske
hjemmeomrader. Her er Sparebanken Vest, med sitt konsept Bulder, et godt eksempel pa en aktgr som har
markedsf@rt seg og tatt betydelige andeler utenfor sitt hjemmeomrade. Dette viser at ogsa den potensielle
konkurransen er betydelig, hvilket etter Partens oppfatning som utgangspunkt tilsier at markedet ikke kan
avgrenses lokalt eller regionalt, og som uansett underbygger Partenes oppfatning av at det heller ikke etter
Transaksjonen vil veere mulig a utgve markedsmakt, ei heller pa lokal- eller regionsniva. Dette finner stgtte i
rapporten fra Oslo Economics, hvor det blant annet legges til grunn at "[p]d grunn av fa geografiske barrierer
bdde pa tilbuds- og etterspgrselssiden vil forbrukerne raskt substituere seq til andre aktgrer, dersom tilbyderne
de har forsgker G utnytte markedsmakt", og at "eventuell hgy Ignnsomhet i et omrade [vil] resultere i at banker
gker sin satsning pd omrédet".*° Om potensielle konkurrenter legger Oslo Economics videre til grunn at "sd lenge
den lokale banken i betydelig grad disiplineres av banker utenfor et snevert omrade, kan likevel ikke markedet
avgrenses lokalt".** Dette underbygger fgrst og fremst Partenes oppfatning av at markedet er nasjonalt, men
innebarer ogsa en erkjennelse av den disiplinerende effekten banker med filialer i tilstatende omrader har pa
Partene.

For det tredje kan ikke Partene anses a veere hverandres naermeste konkurrenter, heller ikke med en snever
markedsavgrensning. Som diskutert under konkurranseanalysene for boliglan i kapittel 6.2.2.4 0og 6.2.3.4
nedenfor, tilsier rapportene fra Eiendomsverdi at Partene ikke er hverandres neermeste konkurrenter i markedet
for boliglan.

Dette underbygger Partenes vurdering av at Transaksjonen ikke vil hindre effektiv konkurranse i noe relevant
marked.

6.2 Utlan og finansiering

6.2.1 Overordnet om markedet og Partenes virksomhet

Begge Partene har virksomhet innen utldn og finansiering til bade privatpersoner og bedrifter.*?

Tjenester knyttet til utlan og finansiering etterspgrres av kunder med et kort- eller langvarig finansieringsbehov.
For privatpersoner knytter lanebehovet seg i all hovedsak til kjgp av stgrre verdigjenstander, som bolig, hytte
eller bil, og det aller meste av dette lanevolumet finansieres med sikkerhet i lantakers egen bolig eller hytte. For
bedrifter knytter [anebehovet seg stort sett til stgrre investeringer, eller til finansiering av videre drift.

Ulike typer Ian tilbys av ulike typer langivere. Stgrre lan til bade privatpersoner og bedrifter, som boliglan og lan
til stgrre investeringer, tilbys fgrst og fremst av tradisjonelle banker, som for eksempel DNB, Handelsbanken
Nordea/Danske Bank og begge Partene. Mindre og gjerne mer kortsiktige lan tilbys i tillegg av en rekke andre
kredittinstitusjoner, typisk i forbindelse med utstedelse av kredittkort, som for eksempel Bank Norwegian og
American Express, eller ved leasing av kjgretgy, for eksempel Santander.

Stgrre lan, som boliglan og |an til investeringer i virksomheter, er ofte pantesikrede lan. Dette innebaerer stort
sett at [aneinstitusjonen far pantesikkerhet i den verdigjenstanden lanet skal finansiere, eventuelt i en annen
verdigjenstand som kan tjene som sikkerhet. Andre typer lan, for eksempel kredittkortlan, er ofte usikrede lan,

39 partene er kjent med at dette omfatter Aurskog Sparebank, Etnedal Sparebank, Odal Sparebank, Romerike Sparebank, Grue Sparebank og Tolga-Os Sparebank. Se
fotnoter 25 til 29 ovenfor.

40 Oslo Economics, Konkurransegkonomiske vurdering av Huseiernes kommentarer og analyse av "lokalmarkeder" (utarbeidet ifm. Nordea/Danske Bank-saken), side 1.

41 Oslo Economics, Konkurransegkonomiske vurdering av Huseiernes kommentarer og analyse av "lokalmarkeder" (utarbeidet ifm. Nordea/Danske Bank-saken), side 1.

42 TSB har ingen utlan til offentlig forvaltning. Utlan til offentlig forvaltning er derfor ikke naermere behandlet i denne meldingen.
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som innebzerer at langiveren ikke har noen sikkerhet for sitt utlan. Av den grunn er det som regel hgyere rente
pa usikrede lan enn pa sikrede lan.

De sikrede lanene tilbys i hovedsak direkte av Partene selv, mens usikrede lan i hovedsak tilbys av
produktselskaper i Partenes respektive alliansesamarbeid — herunder SpareBank 1 Kreditt AS og Eika Kredittbank

AS — med de respektive alliansebankene, herunder Partene, som distributgrer.

Partene vil i denne meldingen ta utgangspunkt i et skille mellom lan til hhv. privatkunder og bedriftskunder.
SB1@ har en samlet utlansportefglje pa ca. NOK 199 milliarder, hvorav ca. NOK 141 milliarder er til
privatpersoner,** NOK 58 milliarder er bedrifter,** og NOK 200 millioner er til offentlig forvaltning. TSB har en
samlet utlansportefglje pa ca. NOK 24 milliarder, hvorav ca. NOK 18 milliarder er til privatpersoner*> og NOK 6

milliarder er til bedrifter?®,
6.2.2  Utlan til privatpersoner

6.2.2.1 Overordnet

Begge Partene tilbyr flere typer utlan og finansiering til privatpersoner, herunder bade sikrede og usikrede lan.
Sikrede lan er lan hvor lantaker stiller sikkerhet for lanet, i motsetning til usikrede Ian, hvor kunden ikke stiller

noen sikkerhet.

SB1@ har en samlet utldnsportefglje til privatpersoner pa ca. NOK 141 milliarder hvorav ca. NOK
er sikrede Ian (i all hovedsak boliglan), og NOK_er usikrede lan. Omtrent .% av det samlede
utldnet til privatkunder er til kunder i Inn- og @stlandet.

TSB har en samlet utlansportefglje pa ca. NOK 18 milliarder til privatpersoner, hvorav praktisk talt hele volumet
er sikrede I&n (i all hovedsak boligl&n). Volumet for usikrede 1an er ca. NOK _ Den aller vesentligste
delen av TSBs lanekunder befinner seg i Inn- og @stlandet.

6.2.2.2 Produktmarkedet

(i) Tjenestene
Overordnet er Partene som nevnt av den oppfatning at det kan tenkes et skille mellom sikrede og usikrede lan

Sikrede lan til privatpersoner bestar i all hovedsak av boliglan, altsa lan til kjgp av — og med sikkerhet i — kundens
bolig. Dette er langsiktige |an, gjerne med 25-30 ars nedbetalingstid pa inngaelsestidspunktet, og med en fast
nedbetalingsplan over den aktuelle perioden. Boliglan har som oftest lavere rente enn usikrede lan, nettopp
fordi banken har sikkerhet for lanet, og fordi risikoen dermed anses a vaere lavere. Andre former for
objektfinansiering, herunder szerlig billan og lignende typer finansiering, anses ogsa a vaere sikrede lan. Dette er
Ian hvor banken gir lan til finansiering av en konkret gjenstand, for eksempel en bil, hvor banken far sikkerhet i

43 Av dette er ca. overfert til SpareBank 1 Boligkreditt AS, og er pa bankens egen balanse.

44 Av dette er ca. overfprt til SpareBank 1 Neeringskreditt AS, mens er pa bankens egen balanse.

45 Av dette er ca._overfm‘c til Eika Boligkreditt AS,_er overfgrt til Totens Sparebank Boligkreditt AS, og _ er pa bankens egen
balanse.

46 Av dette er det aller vesentligste pa bankens egen balanse. TSB har ingen utlan til offentlig forvaltning. Utlan til offentlig forvaltning er derfor ikke naermere beskrevet i
denne meldingen.
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bilen. Et alternativ til objektfinansiering er leasing, hvor det formelt er banken som er kjgper og eier av objektet,
mens kunden leier objektet fra banken.*’

Usikrede lan vil i hovedsak anses a vaere en eller annen form for forbrukslan, for eksempel ved at kunder sgker
om og far utbetalt et forbrukslan fra en bank, eller ved at kunden har et kredittkort som overtrekkes, og hvor
kunden ikke stiller sikkerhet for lanet. Dette er, i stgrre grad enn sikrede lan, kortsiktige Ian med hgye renter,
ofte uten konkret nedbetalingsplan. Nettopp fordi det ikke stilles sikkerhet for lanet er risikoen for banken, og
dermed ogsa renten, hgyere. En type forbrukslan er 1an kunden tar opp i banken, og som utbetales som et belgp
til kunden. Dette er vanlig ved for eksempel kjgp av stgrre formuesgode, for eksempel bil eller bat, men skjer
ogsa dersom kunden bare har behov for ekstra likviditet. Lanet kommer ofte med en etableringskostnad, selv
om etableringen ogsa kan vaere gratis, og lanet har som regel en relativt hgy rente som Igpet frem til kunden har
nedbetalt lanet. En annen type forbrukslan er ved kredittkjgp, hvor kunden kjgper en vare pa kreditt i en butikk.
Da skjer det ingen utbetaling til kunden, men det opprettes et laneforhold mellom kunden og kredittgiveren.
Ogsa denne typen lan kommer ofte med en etableringskostnad for kunden, men det kan ogsa vaere gratis, og
renten begynner som oftest a lgpe fgrst dersom betalingsfristen oversittes. En mellomting mellom disse typene
forbrukslan er kredittkort, hvor kunden far et betalingskort med en kredittgrense, og kan bruke kortet til kjgp i
butikk. Ved kjgpet oppstar det et laneforhold mellom kunden og kredittgiveren, som kunden ma betale tilbake
etter en gitt periode. Slike |an har ofte en transaksjonskostnad, ved at kunden betaler et fast belgp hver gang
kortet benyttes, én lppende og periodevis kostnad, for eksempel et maneds- eller arsgebyr, og en rente som
vanligvis begynner a Igpe nar kunden bruker kortet til 8 gjennomfgre en betaling, eller nar betalingsfristen har
utlgpt.

EU-kommisjonen har i sin praksis vurdert hvorvidt markedet for lan til privatpersoner kan segmenteres i
separate produktmarkeder, herunder for boliglan og forbrukslan, eller om det kan tas utgangspunkt i et samlet
marked for utlan til privatpersoner, men har i de enkelte sakene holdt svaret dpent.*®

Konkurransetilsynet har i tidligere praksis uttalt at sikrede og usikrede lan kan tenkes a utgjgre to separate
markeder, men at det i de konkrete sakene ikke har veert ngdvendig & ta endelig stilling til dette.*®

Partene er enig i at det kan vaere forhold ved de ulike lanetypene som tilsier at de utgj@r separate
produktmarkeder, men mener at det heller ikke i denne saken er ngdvendig a ta endelig stilling til dette, da
dette uansett ikke vil ha avgjgrende betydning for konklusjonen.

De ulike lanetypene igjen kan tenkes segmentert pa ulike undersegmenter, avhengig av hvordan de tilbys.
Mange aktgrer, herunder ogsa Partene, tilbyr for eksempel boliglan som i noen grad er tilpasset eller rettet mot
ulike kundegrupper, for eksempel fgrstehjemslan rettet mot fgrstegangskjgpere, "grenne boliglan" til kjgp av
mer miljgvennlige boliger, eller Ian tilpasset medlemmer i en organisasjon, for eksempel en
arbeidstakerorganisasjon. Partene anser likevel at boliglan er et noksa generisk og homogent produkt,*® og at

47 Begge Partene har svaert begrenset virksomhet innen leasing til privatpersoner. SB1@ har péa tidspunktet for inngivelse av denne meldingen .Ieasingavtaler med et
samlet volum pa _ mens TSB har formidlet -Ieasingavtaler med et samlet volum pa ca. _ Partenes markedsandeler i et slikt
produktsegment er forsvinnende sma, og Partene anser at de ikke er reelle aktgrer i et slikt potensielt marked. Leasing til privatpersoner vil derfor ikke bli beskrevet
naermere i denne meldingen.

For det tilfellet at Konkurransetilsynet mener at det burde veert gitt ytterligere opplysninger for & oppfylle innholdskravene til en konkurransemelding, ber Partene om at
Konkurransetilsynet lemper pa kravene i denne saken, jf. krrl. § 18 (3).

48 Se sak M.10378 — VUB / Slovenska Sporitelna / Tatra Banka / 365.Bank / CSOB / JV, avsnitt 41, med videre henvisninger.

49 Konkurransetilsynets vedtak V2003-61 DnB og Gjensidige NOR, s. 19.
50 At boliglan er et homogent produkt legges ogsa til grunn av Oslo Economics i deres rapport om den geografiske utbredelsen av boliglansmarkedet, s. 3.
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dette fgrst og fremst ma anses a vaere ulike mater @ markedsfgre boliglan pa. Det samme gjelder eventuelle
undersegmenter for andre typer lan til privatpersoner.

Partene anser derfor at det for denne meldingen er tilstrekkelig a beskrive og gi data fordelt pa henholdsvis
boliglan, objektfinansiering og forbrukslan>! til privatpersoner.

(ii) Tilbudssiden

Pa tilbudssiden finnes et stort antall aktgrer med mer eller mindre overlappende tiloud og fokus innen utlan og
finansiering.

Boliglan tilbys i hovedsak av tradisjonelle banker, herunder bade forretningsbanker som DNB, Nordea/Danske
Bank og Handelsbanken, samt sparebanker, som bankene i SpareBank 1-alliansen, Eika-alliansen og andre
frittstdende banker. Partene kan ikke se at det er ngdvendig a avgrense separate markeder eller segmenter for
boliglan basert pa forhold pa tilboydersiden, og anser at alle banker som tilbyr boliglan inngar i det relevante
markedet.

De fleste tradisjonelle banker tilbyr ogsa objektfinansiering. Slik finansiering tilbys i stgrre grad ogsa av
spesialiserte aktgrer, herunder Santander, som er en betydelig aktgr i dette markedet, og som ogsa tilbyr
forbrukslan og andre typer finansiering. | tillegg til at tilbyderne selv selger slik finansiering, distribueres slike
produkter ogsa gjennom forhandlere av ulike produkter hvor slik finansiering er hensiktsmessig, herunder blant
annet bilforhandlere.

Forbrukslan tilbys av bade de tradisjonelle bankene, og av mer spesialiserte aktgrer som tilbyr et smalere
produktutvalg. Dette omfatter for det f@grste aktgrer som Santander, Klarna og Bank Norwegian, som har avtaler
med diverse utsalgssteder om kjgp pa kreditt. Slike kjgp innebaerer at kunden far utsatt betalingen en naermere
avtalt periode, for eksempel én maned eller ett ar. Utsettelsen kan enten vaere gratis eller komme med en
engangskostnad for kunden, og renten begynner ikke 3 Igpe f@r utlgpet av den avtalte perioden. For det andre
omfatter dette aktgrer som tilbyr kreditt gjennom kredittkort, som American Express og Bank Norwegian. Her
far kunden et kredittkort med en naermere angitt kredittgrense, og kredittforholdet oppstar etter hvert som
kunden betaler med kortet.

Siden begge Partene som utgangspunkt tilbyr alle typer utlan til alle typer kunder, og dermed i stgrre eller
mindre grad opplever konkurranse fra alle de ulike aktgrene avhengig av hva slags finansiering det er tale om, er
Partene av den oppfatning at det for denne meldingens vedkommende ikke er ngdvendig a avgrense separate
markeder basert pa aktgrtype pa tilbudssiden. En slik nasermere avgrensning vil uansett ikke veere avgjgrende for
konklusjonen i saken.

For denne meldingens vedkommende legges det til grunn at det ikke er ngdvendig a segmentere de relevante
markedene basert pa forhold pa tilbudssiden.

(iii) Etterspgrselssiden

51 Forbrukslan omfatter her all usikret gjeld til privatpersoner.
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Boliglan etterspgrres i all hovedsak av privatpersoner som skal kjgpe bolig, eventuelt refinansiere et
eksisterende boliglan, typisk for a foreta oppgraderinger av allerede eid bolig.>?

Det kan tenkes ulike kundegrupper, for eksempel knyttet til kundens alder, hvor stort lanebehov kunden har, og
hvorvidt kunden er med i en arbeidstakerorganisasjon. Alt dette inngar imidlertid i en helhetsvurdering banken
gjor av kunden ved behandling av lanesgknaden, og Partene anser at det ikke er holdepunkter for a avgrense
separate markeder basert pa kundetype.

Objektfinansiering etterspgrres av personer som skal kjgpe bil eller andre formuesgoder. Partene anser at det
ikke er forhold pa kundesiden som tilsier at beskrivelsene i denne meldingen av disse tjenestene ma
segmenteres ytterligere.

Forbrukslan etterspgrres av personer som har et kort- eller langsiktig finansieringsbehov. Her kan det tenkes et
skille mellom kunder som er mer eller mindre illikvide og trenger penger for a betjene I¢gpende kostnader pa den
ene siden, og kunder som av praktiske arsaker gnsker a benytte seg av forbrukslan som finansieringsform pa den
annen side. Produktene som tilbys til disse kundene er imidlertid i stor grad de samme, og det vil i stgrre eller
mindre grad veere en glidende overgang mellom de to kundegruppene. Partene kan dermed ikke se at det er
forhold pa etterspgrselssiden som tilsier at et potensielt marked for forbrukslan skal segmenteres ytterligere.

Oppsummert legger Partene til grunn at det ikke er holdepunkter for @ segmentere noen av de relevante
lanemarkedene etter kundetype.

(iv) Konklusjon

| de videre beskrivelsene tar Partene utgangspunkt i en segmentering mellom hhv. boliglan, objektfinansiering
og forbrukslan til privatkunder.
6.2.2.3 Geografisk markedsavgrensning

(i) Boliglan

Som tidligere gjort rede for, er Partene av den oppfatning at alle de relevante lanemarkedene er nasjonale i
utstrekning.

Dette er pa overordnet niva gjort rede for under kapittel 6.1.3 ovenfor. Partene vil likevel gjenta noen av
poengene som szrlig gjgr seg gjeldende i boliglansmarkedet.

At boliglansmarkedet er nasjonalt, finner for det fgrste stgtte i praksis fra EU-kommisjonen.

| sak M.10378 — VUB / Slovenskap Sporitelna / Tatra Banka / 365.Bank / CSOB / JV uttaler Kommisjonen at de i
tidligere "has found that retail banking is national or regional [her brukt om et videre avgrensning enn nasjonalt
(var anm.)] in scope".>® Kommisjonen henviser i denne sammenheng til sin sak M.8553 — Banco Santander /
Banco Popular Group, hvor viser til at de i sin praksis har "considered the market for retail banking to be national

52 Boliglan benyttes i noen grad ogsa til & finansiere andre formuesgoder, ved at kunden refinansierer lanet og far utbetalt penger fra banken, og bruker disse pengene til
andre ting, for eksempel bil, reiser eller andre varer eller tjenester. Bankene har imidlertid ingen oversikt over hvor stort volum dette gjelder, og anser at det for
denne meldingen er tilstrekkelig & inkludere alt lan som formelt er registrert som boliglan i dette volumet.

53 Sakens avsnitt 47
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or regional in scope, depending on the characteristics of the countries concerned".>* | denne saken henviser
Kommisjonen atter videre til sin sak M.3894 — Unicredito / HVB, hvor de uttaler at "The Commission has stated in
previous cases that with regard to retail banking services the relevant geographic market is national in scope", og
at "The results of the investigation in this case have also confirmed this view".>®

Som Konkurransetilsynet er kjent med, er antall bankfilialer betraktelig redusert de senere &rene,*® og fysisk
tilstedeveerelse er blitt mindre viktig, seerlig som fglge av den store digitaliseringen bransjen har gjennomgatt de
senere arene. Det er dermed etter Partenes oppfatning ingen forutsetning for a drive bankvirksomhet i et
omrade at man er fysisk til stede i omradet, hvilket underbygger Partenes oppfatning av at utlansmarkedene er
nasjonale i utstrekning.

5’ Konsekvensene digitaliseringen av bankmarkedet har hatt for

kundenes tilgang pa alternative tilbydere er ogsa trukket frem av Finansdepartementet i
Finansmarkedsmeldingen for 2024, hvor det legges til grunn at "Digitaliseringen av finansielle tjenester
innebeerer at den fysiske avstanden mellom tilbyder og etterspgrrer blir mindre viktig. Forbrukere og bedrifter
kan i dag enkelt sgke om Idn og plassere sparepenger hos den aktgren som tilbyr best betingelser, uavhengig av
fysisk plassering".>®

Nar banken vurderer hvorvidt det skal gis |an med sikkerhet i bolig, vil banken, ved vurderingen av boligen som
sikringsobjekt, ta utgangspunkt i vurdering fra en takstmann eller eiendomsmegler, som gir et anslag pa verdien
av boligen ved et eventuelt salg. Det er altsa ikke banken selv som foretar en slik verdivurdering, hvilket
innebzerer at banken i utgangspunktet kan gi lan til kjgp av bolig helt andre steder i landet enn der de har
kontorer. Dette muliggjgres ogsa av sakalte kommune- og omradescorer, som angis av Eiendomsverdi.
Eiendomsverdi har, basert pa sin data for omsetning av boliger, angitt en score for alle kommuner og omrader i
hele Norge. Scoren angir, pa en skala fra O til 20, hvor velfungerende et boligmarked er, herunder hvor
omsettelige boliger i et omrade er. Dette er et verktgy som benyttes av de aller fleste banker, inkludert begge
Partene, for & vurdere risiko ved utlan til finansiering av bolig, og som dermed setter bankene i stand til a tilby
boliglan i omrader hvor de selv ikke har kjennskap nok til @ vurdere risikoen ved a gi lan til konkrete
eiendommer. Dette gjgr at alle banker er i stand til a konkurrere om boliglan over hele landet, hvilket
underbygger Partenes oppfatning av at markedet er nasjonalt i utstrekning. Et slikt standpunkt legges ogsa til
grunn av Oslo Economics i deres notat om boliglansmarkedet i anledning Nordeas erverv av virksomhet fra
Danske Bank. >°

Tall fra Partene viser at de aller fleste av lanesgknadene kommer inn via bankens elektroniske lgsning, fgr de
behandles av en kunderadgiver. Allerede i 2017 uttalte DNB at kun 1 prosent av kundetrafikken gikk gjiennom
filialene,®® og at bakgrunnen for den betydelige om- og nedleggelsen av distribusjonsnettet var at kundene i stor
grad var selvbetjente.®!

4 Sakens avsnitt 16.

%5 Sakens avsnitt 41.

%6 Slik det fglger av data fra Finans Norge: https://www.finansnorge.no/statistikk/bank/antall-ekspedisjonssteder/

57 TSBs Markedsstrategi 2024, s. 5.

%8 Meld. St. 23 — Finansmarkedsmeldingen 2024, s. 31.

%9 Oslo Economics, Konkurranseskonomiske vurdering av Huseiernes kommentarer og analyse av "lokalmarkeder" (utarbeidet ifm. Nordea/Danske Bank-saken), side 1.
60 Nord24, 3. februar 2016 (https://www.nord24.no/dnb-legger-ned-59-kontorer-i-norge-600-mister-jobben/s/5-32-55435).

61 Helgelendingen, 3. februar 2016 (https://www.helg.no/nyheter/mosjoen/dnb/dnb-legger-ned-i-mosjoen-sandnessjoen-og-i-bronnoysund/s/5-24-95764)
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Den gkende digitaliseringen har ogsa gjort det lettere for kundene & fa informasjon om alternative leverandgrer,
for eksempel via Forbrukerradets internettjeneste Finansportalen.no, hvor lanekunder kan se og sammenligne

vilkar mellom de ulike bankene.

Alt dette underbygger Partenes standpunkt om at lokal tilstedevaerelse ikke er en forutsetning for a vaere en
(betydelig) aktgr i det aktuelle omradet. Dette standpunktet underbygges ytterligere ved at det har etablert seg
flere rene internettaktgrer, uten fysiske filialer overhodet, for eksempel Sbanken og Bulder, som er viktige akt@r
i Partenes hjemmeomrader, slik det blant annet fglger av de vedlagte rapportene fra Eiendomsverdi.®?

Vedlegg 3 SB1® — Rapporter fra Eiendomsverdi o3

Vedlegg 4 TSB — Rapporter fra Eiendomsverdi -
Som det fglger av rapportene fra Eiendomsverdi, er bade DNB, Nordea og Handelsbanken blant de stgrste
aktgrene i de aller fleste lokale/regionale omrader Partene har rapporter for. Som det fremgar er ogsa regionale
banker med andre geografiske fokusomrader enn Inn- og @stlandet, herunder badde Sparebanken Vest og
SpareBank 1 SMN, blant de stgrste aktgrene i flere regionale og lokale omrader pa Inn- og @stlandet.%> Pa
@stlandet er Sparebanken Vest/Bulder, SpareBank 1 SMN og SpareBank 1 SR-Bank tre av de fem stgrste

t.56 Markedene domineres altsa av de store nasjonale aktgrene og de store regionale

bankene, malti antall pan
bankene — ogsa utenfor egne geografiske fokusomrader — i tillegg til de lokale sparebankene. Dette er etter

Partenes oppfatning klare indikasjoner pa at markedet er nasjonalt i utstrekning.

Videre har kollektive avtaler stor betydning for utviklingen av konkurransesituasjonen i utlansmarkedene.
Mange lanekunder er medlemmer i foreninger eller organisasjoner som fremforhandler avtaler med blant annet
banker og forsikringsselskaper pa vegne av medlemmene sine. Gjennom disse organisasjonene har den aktuelle
kundemassen en betydelig forhandlingsstyrke, og administrerende direktgr i Akademikerne Pluss har uttalt at
"Bankmarkedet har gatt fra en konkurranse om individene til en konkurranse om innkjgpere. Dette har presset
marginene til bankene drastisk" .6’ Dette er en klar indikasjon pa at markedet er nasjonalt.

Partene fremholder etter dette at de relevante bankmarkedene, herunder ogsa markedet for boliglan, i trad
med praksis fra EU-kommisjonen er nasjonale i utstrekning.

For det tilfellet at Konkurransetilsynet skulle mene at det relevante markedet ma avgrenses snevrere geografisk,
er Partene av den oppfatning at det geografiske markedet uansett ikke kan avgrenses snevrere enn et samlet
marked for Inn- og @stlandet.®® Som det fglger av beskrivelsen ovenfor, med stgtte i rapportene fra
Eiendomsverdi, er det i stor grad de samme bankene som har de stgrste markedsandelene i hele denne

regionen.

Konkurransetilsynet har i tillegg bedt om at det gis informasjon for Innlandet fylke, samt pa kommuneniva for
kommunene hvor TSB har sine fillialer. Partene anser at det apenbart ikke er holdepunkter for & avgrense

62 Se for eksempel rapportene for TSBs hjemmeomrade ("Bankens markedsomrade"), og rapportene for Hedmarken.

63 Disse rapportene er lastet opp i et datarom som er delt med Konkurransetilsynet.

64 Disse rapportene er lastet opp i et datarom som er delt med Konkurransetilsynet.

% Se for eksempel rapporter fra Eiendomsverdi for Region @stlandet (Q4, 2023), s. 2, og Region Ringsaker/Oppland (Q4, 2023), s. 2.

66 Rapport fra Eiendomsverdi, @stlandet, Q4 2023, s. 2.

67 Nettavisen, 22. april 2020 (https://www.nettavisen.no/okonomi/nordea-med-kjempeavtale---unio-medlemmer-far-superbetingelser/3423957068.html)
68 | det videre brukes betegnelsen @stlandet om Innlandet, Oslo og (tidligere) Viken fylke (n& Akershus, Buskerud og @stfold).
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separate geografiske markeder pa verken fylkesniva eller kommuneniva, men vil likevel gi tall og beskrivelser for
Innlandet, samt for kommunene @stre Toten, Vestre Toten, Gjgvik, Hamar og Eidsvoll.

(ii) Objektfinansiering

Som for forbrukslan krever objektfinansiering ingen vurdering utover kundens kredittverdighet. Partene er av
den oppfatning at et potensielt separat marked for objektfinansiering er nasjonalt i utstrekning.

6.2.2.4 Konkurranseanalyse
(i) Boliglan

Nasjonalt avgrenset marked

Partene har som beskrevet ovenfor overlappende virksomhet innen boliglan til privatkunder, og er av den
oppfatning at dette markedet er nasjonalt i utstrekning. | et nasjonalt marked vil den sammenslatte enheten bli
en av de stgrste aktgrene, men likevel ha sma markedsandeler. Dette skyldes i all hovedsak at SB1@ allerede er
blant de stgrste bankene.

Tabell 4 Partenes markedsandeler for boliglan til privatpersoner malt etter volum®®

Boliglan til privatpersoner

Volum (MNOK) / SB1@7° TSB”! Samlet Totalmarked 72
markedsandel (%)

Norge 3360000/ 100 %

Som vedlegg til denne meldingen ligger ogsa rapporter fra Eiendomsverdi, som viser ulike sammenstillinger og
analyser av data for boliglan til privatpersoner i hver av Partenes hjemfylker.

| et nasjonalt marked vil det altsa vaere et betydelig antall konkurrenter, ettersom tilnsermet alle banker tilbys
sine tjenester nasjonalt. Viktige konkurrenter vil som i dag seerlig vaere de nasjonale bankene DNB/Sbanken,
Nordea/Danske Bank og Handelsbanken. Av disse er DNB den klart stgrste, med en markedsandel innen boliglan
pa ca. 26 %.”® Dette er, som tidligere beskrevet, banker som er til stede og konkurrerer i hele landet, uten
seerlige lokale eller regionale fokusomrader.

Partene vil ogsa mgte konkurranse fra andre store banker, som i stgrre grad enn de nasjonale bankene historisk

har hatt regionale geografiske kjerneomrader for sin virksomhet. Dette omfatter blant annet

| tillegg til &
veere sterke aktgrer i sine respektive hjemmeregioner, konkurrerer de i dag aktivt nasjonalt. Som eksempel viser

69 Tallene inkluderer utlan fra banker og kredittforetak til husholdninger.

70 Tall per april 2024

7 Tall per mars 2024.

72 SSB Tabell 10259 (https://www.ssb.no/statbank/table/10259). Inkluderer 1an fra banker, kredittforetak og statlige laneinstitusjoner. Samlet utlan til privatpersoner er
ifglge SSB ca. 3 660 milliarder. Finanstilsynet opplyser at samlet forbruksgjeld er ca. 160 milliarder (https://www.finanstilsynet.no/nyhetsarkiv/nyheter/2023/samlet-
forbruksgjeld-har-okt-det-siste-aret/), mens Finansforetakenes Forening (FinFo) opplyser at ca. 140 milliarder er objektfinansiering (billan og lignende) (tall innhentet
av Partene direkte fra FinFo). Partene legger til grunn at alt som ikke er forbruksgjeld eller objektfinansiering i praksis er boliglan, altsa ca. 3 360 milliarder.

73 DNBs arsrapport for 2023, s. 18 (https://www.ir.dnb.no/sites/default/files/results/DNB_Arsrapport_2022.pdf)
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rapporten fra Eiendomsverdi for @stlandet at_og _

-er tre av de fem stgrste bankene pa @stlandet.”

Partene anser at boliglan er et noksa generisk og homogent produkt, hvor pris generelt ma antas a veere det
viktigste konkurranseparametret mellom tilbyderne. | tillegg til & konkurrere pa pris, konkurrerer tilbyderne ogsa
om a tilby gode Igsninger og brukeropplevelser for kunden, herunder seerlig med hensyn til utvikling av digitale
tjenester som nettbank og mobilbank. Som Konkurransetilsynet er kjent med, har det vaert en stor teknologisk
utvikling pa bankmarkedet de senere arene. For kunden har denne digitaliseringen gjort kommunikasjonen med
banken enklere, og kunden trenger ikke lenger mgte opp fysisk hos banken for a sgke om boliglan. Dette har
redusert det praktiske behovet for filialer betraktelig, slik ogsa Finansdepartementet fremhever i
Finansmarkedsmeldingen for 2024.7° Videre har digitaliseringen gjort kundens informasjonstilgang betydelig
starre, hvilket blant annet har lettet kundens muligheter for @8 sammenligne vilkar og tilbud fra ulike banker. For
bankens vedkommende innebzerer dette nettopp at banken ikke er ngdt til & vaere fysisk til stede i en region for
a tilby boliglan i regionen. Dette har gitt banker etablerings- og ekspansjonsmuligheter utover sine historiske
hjemmeregioner, og understreker Partenes oppfatning av at ogsa de mindre regionale og lokale bankene er
konkurrenter i et nasjonalt marked.

Det er heller ingenting som hindrer regionale eller lokale banker fra 3 tilby boliglan hvor som helst i landet. De
fleste av disse bankene antas & ha kunder utenfor sine hjemmeomrader, og i praksis vil det antakelig veere
kundenes kjennskap til — eller fraveer av slik kjennskap til — den aktuelle banken som gjgr at kunden velger eller
ikke velger en lokalbank uten fysisk tilstedevaerelse der kunden skal kjgpe bolig. Et uttrykk for dette er at
personer som flytter fra én del av landet til en annen ofte tar med seg bankforbindelsen de hadde der de kom
fra. | praksis er altsa disse bankene bade faktiske og potensielle konkurrenter ogsa i et nasjonalt marked. Dette
underbygges av Finansdepartementets uttalelser i Finansmarkedsmeldingen, hvor det vises til at "de fleste
kommuner har mer enn ti ulike banker som har pant i eiendom der".”® Det er ogsa flere steder der kunden kan fa
oversikt over banker som tilbyr lan og andre tjenester til privatpersoner, eksempelvis Finansportalen.

Videre har, som beskrevet under kapittel 6.2.2.3 ovenfor, kollektive avtaler stor betydning for utviklingen av
konkurransesituasjonen i markedet for boliglan. Mange lanekunder er medlemmer i foreninger eller
organisasjoner som fremforhandler avtaler med blant annet banker og forsikringsselskaper pa vegne av
medlemmene sine. Gjennom disse organisasjonene har den aktuelle kundemassen en betydelig
forhandlingsstyrke. Avtalene og betingelsene gjelder for alle medlemmene av den aktuelle organisasjonen,
uansett hvor disse bor, og gir normalt medlemmene tilgang til en svaert gunstig lanerente. Siden denne ikke
varierer mellom omrader, vil det heller ikke variere mellom omrader hvilke betingelser bankene ma tilby for &
tiltrekke seg en kunde som har mulighet til & anvende en kollektiv avtale. De kollektive avtalene bidrar til gkt
konkurranse i markedet, herunder ved at kundene bruker slike avtaler ogsa i forhandlinger om vilkar med andre
banker. For bankene innebaerer disse kollektive avtalene en effektiv mate distribuere banktjenester pa,
herunder saerlig boliglan. Dette underbygger Partenes oppfatning av at markedet er nasjonalt i utstrekning.

Samtidig viser rapportene fra Eiendomsverdi at Partene ikke kan anses & vaere hverandres naermeste
konkurrenter. Rapportene for @stlandet, som omfatter hele SB1@s hjemmeomrade, viser at TSB verken er blant
de ti bankene SB1@ tar flest boliglanskunder fra, eller blant de ti bankene SB1@ mister flest boliglanskunder til.

74 Rapport fra Eiendomsverdi, @stlandet, Q4 2023, s. 2.
75> Meld. St. 23 — Finansmarkedsmeldingen 2024, s. 31, og som sitert ovenfor.
76 Meld. St. 23 (2024) — Finansmarkedsmeldingen 2024, s. 31.
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Rapportene fra TSB viser at er den banken som tar flest kunder fra TSB, mens -
-og er de to neste pa listen.”’

Gitt Partenes lave markedsandeler og det begrensede inkrementet ved Transaksjonen, samt det betydelige
antallet konkurrenter som er til stede i det nasjonale markedet, er Partene av den oppfatning at Transaksjonen
ikke vil hindre effektiv konkurranse i det nasjonale markedet for boliglan til privatkunder.

Partenes helt klare utgangspunkt er at markedene for banktjenester i dag er nasjonale, da banktjenester i
hovedsak er digitalisert. En kunde kan dermed kjgpe banktjenester fra en bank som er lokalisert i en helt annen
del av landet og kostnadene ved a tilby tjenester i et omrade avhenger ikke av bankens tilstedevzaerelse.

Aktgrenes andeler regionalt og lokalt, reflekterer imidlertid fortsatt at neerhet til filial tidligere var viktig ved kjgp
av banktjenester. Eksempelvis har de aller fleste sparebanker fortsatt en stor andel av kundene i omradene de
springer ut fra. P4 samme mate som regionbankene fortsatt har en hgy andel av kundene i stgrre byer. Dette
skyldes imidlertid ikke at kundene mangler muligheter til a velge bort bankene, men heller at det er fa grunner til
a bytte bank sa lenge den eksisterende banken tilbyr konkurransedyktige betingelser. Partene anser derfor at
fysisk tilstedevaerelse i dag f@rst og fremst har en markedsfgringseffekt, bade med tanke pa synlighet og med
tanke pa a skape inntrykk av lokal tilhgrighet.

| dagens bankmarked er dermed markedsandeler pa regionalt og lokalt niva lite informativt for graden av
konkurranse — det forteller i hovedsak hvilke banker som historisk har vaert til stede i omradet. Hgye regionale
eller lokale markedsandeler lokalt kan fglgelig ikke tas til inntekt verken for at markedet er mindre enn nasjonalt,
eller for at konkurransen er begrenset i et slikt teoretisk lokalt avgrenset marked. Ettersom Konkurransetilsynet
har uttrykt gnske om markedsandeler pa regionalt og lokalt niva omrader, presenteres imidlertid disse andelene
under.

Regionalt avgrenset marked

For oversiktens skyld vil Partene ogsa gi data for et snevrere geografisk avgrenset marked. Som beskrevet i
kapittel 6.2.3.3 (i) ovenfor, er Partene av den oppfatning at markedet er nasjonalt i utstrekning, men vil likevel gi
informasjon basert pa en teoretisk avgrensning for Inn- og @stlandet.

Tabellen nedenfor viser Partenes markedsandeler i Inn- og @stlandet (regionalt), samt i Innlandet (fylkesniva).

Tabell 5 Partenes markedsandeler for boliglan til privatpersoner

Boliglan til privatpersoner (malt etter volum)

Volum (MNOK) / SB1@’8 TSB”® Samlet Totalmarked 2°
markedsandel (%)

Inn- og Pstlandet 1582431/100 %

77 Tall for hele 2022, slik det fglger av rapportene fra Eiendomsverdi for "Bankens markedsaomrade".

78 Tall per april 2024

73 Tall per mars 2024.

80 SSB Tabell 10259 (https://www.ssb.no/statbank/table/10259). Se fotnote 72 for naermere beskrivelse av beregningene.
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Som det fremgar av tabellen, har Partene moderate markedsandeler ogsa med en teoretisk regional

avgrensning, og inkrementet er begrenset. Inn- og @stlandet omfatter samtidig de mest sentrale omradene i
Norge, hvor det er et stort antall konkurrerende aktgrer, herunder bade alle de nasjonale aktgrene, som DNB,
Nordea og Handelsbanken, regionale aktgrer, som Sparebanken Vest, Sparebanken @st, SpareBank 1 SR-Bank og
SpareBank 1 SMN, og lokale aktgrer, som Odal Sparebank, Romerike Sparebank og Grue Sparebank.?!

| et teoretisk marked for Innlandet har Partene hgyere markedsandeler enn med nasjonal eller regional
avgrensning. Dette henger naturlig sammen med at Innlandet inngar i det som historisk har vaert (og fremdeles
er) begge Partenes hjemmemarkeder. SB1@ er et resultat av flere sammenslainger av tidligere lokale
sparebanker i blant annet Innlandet, mens TSB har vaert til stede som lokal sparebank i Innlandet siden 1854.
Tilsvarende bilde, med forholdsvis hgye markedsandeler for sparebanker, vil man finne i de fleste regioner

Kundene i enhver region, inkludert i Innlandet, kan velge de samme aktgrene som beskrevet under nasjonal
avgrensning — og medlemmer av fagforeninger tilbys samme betingelser giennom de kollektive avtalene
uavhengig av bosted. | tillegg til Partene, er det ogsa et stort antall konkurrerende aktgrer til stede med filialer i
Innlandet, herunder de store nasjonale bankene. DNB har til sammen seks kontorer i Innlandet — flere enn TSB —
herunder pa Fagernes, Gjgvik, Gran pa Hadeland, Hamar, Kongsvinger og Lillehammer. Nordea har kontorer pa
Gjgvik, Hamar, Lillehammer og Elverum, mens Handelsbanken har kontorer pa Hamar og Lillehammer.
Landkreditt Bank har kontorer pa Gjgvik og Hamar, og JBF Bank har kontor pa Hamar. Videre har flere regionale
og lokale banker kontorer flere steder i Innlandet og/eller pa Raholt/Eidsvoll, herunder Etnedal Sparebank, som
har kontorer pa Hov, Dokka og Etnedal, Tolga-Os Sparebank, som har kontorer pa Tolga, Os Tynset og Elverum,
og Grue Sparebank, som har kontorer pa Elverum, Flisa og Kirkenser. Samtidig har flere banker annonsert at de
vil utvide sitt filialnettverk i Innlandet, herunder Aurskog Sparebank,®? Etnedal Sparebank,®® Odal Sparebank,?*
Romerike Sparebank,®> Grue Sparebank og Tolga-Os Sparebank.%¢

Som det fglger av de ulike rapportene fra Eiendomsverdi har ogsa banker uten fysisk tilstedevaerelse i Innlandet

volumer innen boligldn i regionen, herunder Sparebanken Vest og SpareBank 1 SMN.%”

Samtidig viser rapportene fra Eiendomsverdi at Partene ikke kan anses & vaere hverandres naermeste
konkurrenter. Partene har ikke separate rapporter for Innlandet som sadan, men har rapporter bade for deler av
Innlandet, og hvor Innlandet inngar i en stgrre avgrensning. Rapportene for @stlandet viser at TSB verken er
blant de ti bankene SB1@ tar flest boliglanskunder fra, eller blant de ti bankene SB1@ mister flest
boligldnskunder til.28

Partene er av den klare oppfatning at det ikke er holdepunkter for & avgrense regionale markeder for boliglan.
Det er vanskelig a se noen grunner til at markedene skal vaere regionale, nar kommunikasjonen med banken i all
hovedsak skjer digitalt. | tillegg er det uansett et betydelig antall aktgrer som vil utgve et betydelig

81 Som det fglger av rapporten fra Eiendomsverdi for @stlandet (Q4, 2023), s. 9, _

82 https://finanswatch.no/nyheter/bank/article16970384.ece

8 https://www.bankshift.no/nyheter/ny-bank-utvider-etter-totens-fusjonen/316634

84 https://finanswatch.no/nyheter/bank/article16885115.ece

85 https://finanswatch.no/nyheter/bank/article16876401.ece

86 https://finanswatch.no/nyheter/bank/article16758886.ece

87 Se f.eks. rapporter for Region Ringsaker/Oppland (Q4, 2023), s. 2, Region @sterdalen (Q4, 2023), s. 2, og
88 Det geografiske omfanget av rapporten fglger avslutningsvis i rapporten.
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konkurransepress pa Partene ogsa etter Transaksjonen. Det er derfor ikke holdepunkter for at Partene vil kunne
utgve noen form for markedsmakt etter Transaksjonen, selv i et hypotetisk marked som omfatter Inn- og/eller
@stlandet. Partene er dermed av den klare oppfatning at Transaksjonen ikke vil hindre effektiv konkurranse i et
teoretisk snevert avgrenset marked for boliglan.

Lokalt avgrensede markeder

Tabellen nedenfor viser Partenes andeler av pant i kommunene hvor TSB har sine kontorer. Dette er de
kommunene der Toten har mesteparten av sin utlansvirksomhet. Det er dermed ogsa de kommunene som
eventuelt kan vaere bergrte «lokale markeder». Nar det gjelder boliglan, vil erfaringsmessig bankenes andel av
pant i en kommune reflektere deres markedsandel pa en god mate. Dette gjelder bade markedsandel pa kunde-
og volumniva. Andeler av pant i en kommune vil ogsa normalt reflektere bankenes andel av omsetning knyttet til
boliglan i kommunen.

Tabell 6 Partenes markedsandeler for boliglan til privatpersoner

Boliglan til privatpersoner (malt etter antall pant totalt ved utgangen av 2023)°

Markedsandel (%) SB1@ TSB Samlet Totalmarked
@stre Toten 4559 /100 %
Vestre Toten 4009 /100 %
Gjgvik 8767 /100 %
Hamar 10245/100 %
Eidsvoll 8 555 /100 %

| kartene under illustreres andel av totale boliglanspant per kommune, basert pa samme pantedata som tabellen
over. Fra kartene er det helt tydelig at TSB sin virksomhet er konsentrert rundt et fatall kommuner, og at dette
er kommuner der SB1@ har forholdvis liten andel av pantene.

89 Basert pa pantedata fra Eiendomsverdi.
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Som tidligere beskrevet, er det naturlig at hver av Partene har hgyere markedsandeler i kommuner de historisk
har fokusert sin virksomhet mot. TSB har vaert den lokale sparebanken pa Toten siden 1854, mens SB1@ er en

sammenslaing av flere lokale sparebanker i regionen, herunder Sparebanken Hedmark (innfusjonert i SB1@ i




2017), som ble stiftet pa Hamar i 1845. Slik lokal fysisk tilstedevaerelse har historisk vaert en forutsetning for a
kunne drive bankvirksomhet i et omrade, og har bidratt til sterk lokal kjennskap til bankenes merkevarer. | dag er
det imidlertid utenkelig at det eksisterer sma lokale bankmarkeder som er begrenset til en kommune. Fra
kartene kan vi se at det veldig nsert partenes historiske hjemmeomrader — der de har hgye andeler — ma vaere en
rekke andre banker. Dette ettersom det er kommuner tett innpa som partene har lave markedsandeler i.

Det er for gvrig relevant a nevne at den hgye samlede markedsandelen i stor grad kommer av at én av Partene
har hgy markedsandel i kommunen allerede fgr Transaksjonen. | Hamar har partene eksempelvis samlet -
-av pantene, hvorav SB1@® har- Her er DNB, Nordea og Handelsbanken stgrre enn TSB. For
@stre og Vestre Toten ser vi et tilsvarende bilde. P& Vestre Toten har partene samlet _av antall pant,
hvorav TSB har og SB1@ har- Her har badde DNB og Nordea flere pant enn SB1@. P& @stre
Toten har parte‘av antall pant, hvorav TSB har - mens SB1@ bare har -— og ogsa
her er DNB og Nordea stgrre enn SB1@.

Altsa utgjgr kommunene der Partene har hgyest samlet markedsandel, kommuner der inkrementet er under-
-Pé Eidsvoll og i Gjgvik er Partene_ med henholdsvis rundt _hver.
Dette er imidlertid kommuner der DNB er st@rst og Nordea ogsa en betydelig aktgr. | disse kommunene er det
ogsa flere banker som er i vekst. | 2020 hadde 27 banker mer enn 20 pant i Eidsvoll, mens 33 banker hadde mer
enn 20 pant i 2023. Pa Gjgvik gkte antall banker med mer enn 20 pant fra 18 til 21 i perioden 2020 til 2023.

| figuren under har vi illustrert utvikling i antall pant totalt og andeler nye pant i de aktuelle kommunene. Som
ventet ser vi at den aktgren som normalt har en stgrst andel av pantene, tar en forholdvis mindre andel av nye
pant. Dette bildet vil man finne igjen i en rekke kommuner og det indikerer at historiske forhold betyr stadig
mindre for konkurransen. | kommunene partene der samlet har en hgy andel av pant, ser vi ogsa at de i
perioden 2021 til 2023 samlet har tatt en relativt mindre andel av nye pant enn deres samlede andel av pant.

Dette indikerer at de mgter konkurranse i sine historiske kjerneomrader.
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For det tilfellet at Konkurransetilsynet skulle mene at fysisk tilstedevaerelse i et lokalomrade er av avgjgrende

betydning for & kunne levere banktjenester i omradet, er det uansett flere banker med lokal tilstedevaerelse som
vil fortsette a utgve et betydelig konkurransepress pa Partene ogsa etter Transaksjonen.

Pa Innlandet er det kun i kun i Gjgvik og pa Hamar begge Partene har kontorer. Pa begge disse stedene har
imidlertid ogsa bade DNB, Nordea og Landkreditt Bank kontorer. Det vil altsa veere flere sterke aktgrer som
utgver et betydelig konkurransepress pa Partene ogsa etter Transaksjonen. Samtidig ma etableringshindringene
seerlig for eksisterende banker med kontorer i omkringliggende geografier anses a vaere lave. Tilgang pa leie av
lokaler anses ikke & vaere en utfordring i noen av kommunene hvor TSB har sine kontorer, ei heller tilgang pa
ansatte. Dette underbygges av at flere aktgrer allerede har besluttet a etablere seg i omradet. Den praktiske
(indirekte) konsekvensen av Transaksjonen er altsa at det vil bli flere aktgrer som er fysisk til stede pa Gjgvik enn
det var fgr Transaksjonen.

Markedsforholdene i Partenes hjemmeomrader er uansett ikke annerledes enn i andre regioner, og kundene i
omradet vil ogsa etter Transaksjonen kunne henvende seg til et stort antall aktgrer for a fa tilbud pa boliglan,
herunder bade aktgrer som er fysisk til stede og aktgrer som ikke er fysisk til stede i regionen.

Tabellen under gir en oversikt over andel av tapte kunder som Partene har tapt til hverandre i kommunene TSB
har filial. Disse dataene ma imidlertid tolkes med varsomhet fordi det er fa observasjoner i hver kommune. Dette

gjelder szerlig for @stre- og Vestre Toten, der begge Parter har tapt _totalt arlig. | Hamar
har SB1@ et kundetap pa omtrent i aret, mens TSP har At kundetapet er begrenset hvert ar er

ikke overaskende i kommuner der antallet pant er begrenset, og seerlig ikke der partene har en liten andel av
antall pant. Eidsvoll er den eneste kommunen der begge Parter har tapt mer enn -hvert ar.

Selv om diversjonen ma tolkes med stor varsomhet, synes det for diversjonen sett under ett a vaere

roldepunkter for a Pertone [

Eksempelvis er

| Vestre Toten i 2023 gikk eksempelvis -
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Tilsvarende ser vi at

Det samme ser vi for TSB.

1 2023 gikk

Dersom vi ser kommunene under ett, synes det dermed som rimelig 8 konkludere med at Partene ikke er naere
konkurrenter — men at diversjonen i hovedsak forklares av bankenes relative posisjon i de ulike kommunene.

Tabell 8 Andel av tapte kunder for hhv. SB1@/TSB som er tapt til hhv. TSB/SB1@ per ar i perioden 2021 til 2023

Andel av SB1@s tapte kunder tapt til TSB  Andel av TSBs tapte kunder tapt til SB1@

2021 2022 2023 2021 2022 2023

Eidsvoll
Hamar
Gjgvik
Vestre Toten

@stre Toten

Kilde: Eiendomsverdi

Dataen fra Eiendomsverdi pa tapte kunder viser videre at

-I samtlige av kommunene der TSB har filial, er aper stgrst andel av sine kunder

til. 1 2023 13 denne andelen meIIom_i disse kommunene.”® Det er dermed rimelig & konkludere
med at_sin naermeste konkurrent i de aktuelle kommunene.

en stor andel av de tapte kundene til SB1@, og tar_
Samlet sett fremstar dermed ogsé’\_en naermere konkurrent til SB1@ enn TSB
— bade generelt og i de aktuelle kommunene.

Ogsa

Videre tar ogsa banker uten fysisk tilstedevaerelse i regionen kunder fra SB1@. Dette gjelder eksempelvis
Sparebanken Vest, som tok av SB1@s tapte kunder i Hamar i 2023, og Sparebank 1 SMN, som-
v SB1@s tapte kunder i Gjgvik i 2023. Selv om det er noe kundeflyt fra SB1@ til TSB, er det altsa ikke
holdepunkter for at TSB er en szerlig naer konkurrent av SB1@ — verken generelt eller i de aktuelle kommunene.

Ogsa 155 N £ cimpevis gikk hh.
N = {0

9 Hvorav Eidsvoll: 23 prosent; Hamar: 21 prosent; Gjgvik: 41 prosent; Vestre Toten: 41 prosent; @stre Toten: 37 prosent.
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sistnevnte kommunene er de TSB har stgrst markedsandel i. Videre var andelene som gikk til _
Tilsvarende gikk ||| N
! Dette viser ogsa at-

Det er kun pa
Samlet sett er det dermed ikke holdepunkter for

Dette taler for at

a si at SB1@ er en saerlig viktig konkurrent for TSB.

Det er altsa ikke holdepunkter for at Partene er hverandres naermeste konkurrenter i omradet, og kundene vil
ogsa etter Transaksjonen ha flere alternativer som har solid fotfeste i omradet. Konkurransen i de aktuelle
omradene avviker ikke fra konkurransen i gvrige omrader i Norge. Etter Partenes oppfatning understreker dette
med tyngde at Transaksjonen ikke vil hindre effektiv konkurranse i noe marked, ei heller i teoretiske markeder
for kommunene hvor TSB har sine kontorer.

Oppsummert anser Partene at Transaksjonen ikke vil hindre effektiv konkurranse i noe teoretisk lokalt avgrenset
marked for boliglan til privatkunder. Tvert imot anser Partene at TSBs kunder vil fa et bredere og mer
konkurransedyktig tilbud, sserlig som en konsekvens av at TSBs finansieringskostnader for boliglan gar ned som
folge av Transaksjonen.®? Samtidig har Transaksjonen foranlediget nyetablering av flere konkurrerende aktgrer i

omradet.
(ii) Forbrukslan
| et nasjonalt avgrenset marked for forbrukslan til privatkunder er begge Partene sma aktgrer.

Tabell 9 Partenes markedsandeler for forbrukslan til privatpersoner malt etter volum

Forbrukslan til privatpersoner

Volum (MNOK) / SB1@ TSB Samlet Totalmarked %3
markedsandel (%)

Norge 160 000 / 100 %

Det nasjonale markedet for forbrukslan til privatpersoner domineres av aktgrer som har spesialisert seg pa
forbrukslan, i tillegg til de alminnelige bankene. Dette omfatter bade norske banker og kredittforetak, og filialer
av utenlandske foretak. Finanstilsynet anslar at utenlandske aktgrer med virksomhet i Norge, herunder blant
annet Bank Norwegian, Danske Bank, Handelsbanken og Santander, har en samlet markedsandel pa ca. 58 % av
forbrukslan til norske kunder, mens norske banker og finansieringsforetak, herunder blant annet DNB, Eika
Kredittbank AS og SpareBank 1 Kreditt AS, har en samlet markedsandel pa ca. 38 %. Norske forbrukslansbanker

har en samlet markedsandel pa ca. 10 %.

Figur 4 Fordeling av forbrukslan

-
92'5lik dette er naermere beskrevet under kapittel 1 og kapittel 10.

% Kilde: Gjeldsregisteret (https://www.gjeldsregisteret.com/blog/post/forbruksgjelden-okte-med-9-2-mrd-i-2023).
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W Morzke
forbrukslansbanker

Andre norske banker

300 og finansieringsforetak

B Utenland=ke forstak

Kilde: Finanstilsynets rapport Utviklingen i forbruksgjeld, oktober 2023, s. 12.94

Pa denne bakgrunn er det klart at Transaksjonen ikke vil hindre effektiv konkurranse i et potensielt separat
nasjonalt marked for forbrukslan til privatkunder, og gitt Partenes sveert lave markedsandeler anser Partene at
det ikke er ngdvendig a beskrive dette markedet naermere.

(iii) Objektfinansiering

Som det fglger av tabellen nedenfor, har Partene lave markedsandeler i et teoretisk separat nasjonalt marked

for objektfinansiering til privatkunder.

Tabell 10 Partenes markedsandeler for objektfinansiering til privatpersoner

Objektfinansiering til privatpersoner (malt etter volum)

Volum (MNOK) / @stlandet TSB Samlet Totalmarked **
markedsandel (%)

Norge 141200/ 100 %

Objektfinansiering til privatpersoner er ikke et saerlig fokusomrade for noen av Partene, og anser at de ikke har
sterkere markedsposisjoner innen objektfinansiering sammenlignet med andre utlanssegmenter eller
banktjenester for gvrig. Som for forbrukslan domineres markedet av spesialiserte aktgrer, i tillegg til de store
nasjonale bankene. Partene anser derfor at opplysninger om Partenes markedsandeler for objektfinansiering,
sammen med beskrivelsene av de gvrige utlansvirksomhetene ovenfor, oppfyller informasjonsbehovet i den
aktuelle saken, og legger til grunn at det ikke er ngdvendig a beskrive et potensielt separat segment for

objektfinansiering til privatpersoner ytterligere.®®

94 Rapporten er tilgjengelig her: https://www.finanstilsynet.no/contentassets/2aeeb336bc2c4f39892b889ebebd6507/utviklingen-i-forbruksgjeld-oktober-2023.pdf

9 Tall for totalmarkedet er hentet fra Finansieringsselskapenes Forening (FINFO).

% For det tilfellet at Konkurransetilsynet mener at det burde veert gitt ytterligere opplysninger for & oppfylle innholdskravene til en konkurransemelding, ber Partene om
at Konkurransetilsynet lemper pa kravene i denne saken, jf. krrl. § 18 (3).

38/72



6.2.3  Utlan til bedrifter

6.2.3.1 Overordnet

Begge Partene tilbyr flere typer 1&n og finansiering til bedrifter.®’

SB1@ har en samlet utlansportefglje til bedrifter pa ca. 58 milliarder kroner, hvilket utgjgr ca. 29 % av det
samlede utlansvolumet til banken.

TSB har en samlet utlansportefglje til bedrifter pa ca. 6 milliarder kroner, hvilket utgjgr i ca. 24 % av det samlede
utlansvolumet til banken.

6.2.3.2 Produktmarkedet

(i) Tjenestene

Partenes utlan til bedrifter bestar i all hovedsak av ulike former for pantesikrede lan og leasing. Bade SB1@ og
TSB tilbyr pantesikrede |&n som integrerte deler av egen virksomhet.®® SB1@ formidler leasing for SpareBank 1
Finans @stlandet AS, mens TSB formidler leasing for De Lange Laden Finans Norge NUF.

De sikrede lanene er ulike pantelan, hvor bedriften tar opp lan for a finansiere stgrre eller mindre investeringer,
eller kassakreditt, hvor kunden far tilgang til et belgp pa en trekkonto, og det etableres et laneforhold hver gang
bedriften benytter seg av kreditten, litt som et kredittkort for en privatkunde. Banken tar vanligvis sikkerhet i
driftsmidler eller varelager hos bedriften, men i enkelte tilfeller, herunder saerlig for sma bedrifter, stiller eierne
private garantier eller eiendeler som panteobjekt for bedriftens lan.

Videre utgjgr leasing en del av Partenes lanevirksomhet til bedrifter. Leasingtjenester etterspgrres typisk av
bedrifter som skal kjgpe driftsmidler, herunder szerlig biler og andre kjgretgy, men ogsa for eksempel
kontorutstyr, og innebarer overordnet at banken blir formell eier og utleier av finansieringsgjenstanden, mens
kunden leier gjenstanden og betaler en form for leie til banken. Leien bestar i hovedsak av rente og nedbetaling
av finansieringen, men leasingforhold kan struktureres pa flere ulike mater. Ved sakalt operasjonell leasing
inngas det en avtale om leie av gjenstanden for en kortere periode, gjerne tre til fem ar, og hvor kunden ikke har
noen forpliktelser overfor utleieren etter at avtaletiden er over. Den gkonomiske risikoen ved gjenstanden anses
altsa a ligge hos utleieren, og leiekostnaden fgres som en driftskostnad hos kunden. Ved sakalt finansiell leasing
er den gkonomiske risikoen overdratt til kunden, som betaler leie til utleieren helt til gjenstanden er nedbetalt,
for deretter a bli formell eier av gjenstanden. | praksis tilbyr alle aktgrer som tilbyr leasing begge de to typene
leasing.

EU-kommisjonen har i sin praksis lagt til grunn et samlet produktmarked for |an til bedrifter.®®
Konkurransetilsynet har i sin praksis holdt det apent hvorvidt leasing inngar i et samlet marked for |an til
bedrifter, eller om dette utgjgr et separat produktmarked.1%

Partene anser at det er forhold ved de ulike lanetypene som kan tilsi at de utgjgr separate produktsegmenter,
men mener at det heller ikke i denne saken er ngdvendig a ta endelig stilling til hvorvidt det er separate

97 Under bedrifter har Partene inkludert alt som ikke er privatpersoner, herunder ogsa enkeltpersonforetak og andre typer selskaper.
98 Selv om enkelte 1an overfgres til naeringskredittselskapene for a bedre bankens finansiering.

9 Sak COMP/M.8414 — DNB/Nordea/Luminor Group, avshitt 36.

100pDNB/Gjensidige-vedtaket, kap. 8.4.3, s. 23.
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markeder, da dette uansett ikke vil ha avgjgrende betydning for konklusjonen i saken. For oversiktens skyld vil
Partene likevel beskrive og gi data fordelt pa henholdsvis pantelan og leasing til bedrifter hver for seg.

(i) Etterspgrselssiden
Begge Partene tilbyr som utgangspunkt lan til alle typer bedrifter.

| praksis fra bade Kommisjonen og Konkurransetilsynet vurderes det hvorvidt pantelan til bedrifter kan
segmenteres basert pa bedriftenes stgrrelse, herunder da fgrst og fremst mellom sma og mellomstorebedrifter

t,101

(SMB) pa den ene siden, og store bedrifter pa den annen side. Kommisjonen holder svaret apen mens

Konkurransetilsynet synes & ta utgangspunkt i at det mé foretas en slik segmentering.1%?

Det finnes ingen entydig definisjon av SMB, og ulike aktgrer opererer med ulike definisjoner som ikke
ngdvendigvis er sammenlignbare. Konkurransetilsynet har tidligere lagt til grunn at SMB omfatter bedrifter med
en omsetning pa inntil 300 millioner kroner.1°3 Finanstilsynet baserer sin definisjon pa relevant EU-regulering,
hvor SMB omfatter bedrifter med inntil 50 millioner EUR i omsetning, tilsvarende ca. 550 millioner kroner.1%*
Definisjonen er i den sammenheng fgrst og fremst relevant ved vurderingen av hvorvidt et lan kvalifiserer til
redusert kapitalkrav (SMB-rabatten).1% Et slikt tall samsvarer med den grensen Konkurransetilsynet trakk i
DnB/Gjensidige-vedtaket, justert for inflasjon siden 2003.

EU-kommisjonen har i sin praksis holdt apent hvorvidt det kan avgrenses separate markeder for leasing til hhv.
SMB og store bedrifter, men viser til at de fleste aktgrene som har svart pa markedsundersgkelsene "do not
make a distinction between leasing provided to SMEs and leasing provided to LCCs and they offer leasing services
to all categories of customers".1%®

TSB skiller ikke mellom SMB-kunder og stgrre bedriftskunder i sine systemer, og opererer kun med et samlet
bedriftsmarked. TSB anser imidlertid at de med en definisjon som angitt ovenfor ikke har noen kunder som vil

anses a vaere storkunder.

| og rundt Oslo er det et stort antall bedrifter av betydelig stgrrelse (basert pa omsetning, som angitt ovenfor).
Bankene som er hjemhgrende i de omkringliggende fylkene er i noe mindre grad eksponert for store bedrifter,
saricic
_ SB1@ har anslagsvis ca.-av sitt utlansvolum i
bedriftsmarkedet til bedrifter som med en definisjon som angitt ovenfor anses a vaere store kunder, og ca. -
er til SMB-kunder.

Partene er av den oppfatning at det for denne meldingens vedkommende ikke er ngdvendig a ta endelig stilling
til hvorvidt det skal defineres separate markeder for utlan til hhv. SMB og store bedrifter, da Transaksjonen
uansett ikke vil hindre effektiv konkurranse i noe marked.

101 Sk COMP/M.8414 — DNB/Nordea/Luminor Group, avsnitt 36

102 DNB/Gjensidige-vedtaket, kapittel 8.1s. 19 flg.

103 DNB/Gjensidige-vedtaket, s. 19.

104 Med en vekslingskurs p& 11,00 NOK/EUR.

105 Se Finans Norges redegjgrelse for SMB-rabatten her: https://www.finansnorge.no/aktuelt/nyheter/2019/10/viktige-endringer-i-norske-kapitalkrav/
106 Sak COMP/M.8414 — DNB/Nordea/Luminor Group, avsnitt 67 og .
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For oversiktens skyld vil Partene for pantelan presenteres data og beskrivelser av et samlet marked til bedrifter,
samt for et teoretisk separat marked for SMB.1%7

For leasing anser Partene at det er tilstrekkelig a legge til grunn et samlet marked for leasing til bedrifter. Det er
uansett ikke holdepunkter for a anta at Partene skal ha sterkere markedsposisjoner i et potensielt separat
segment for leasing til SMB, og Partene anser at data og beskrivelser av pantelan til SMB pa en tilstrekkelig mate
beskriver Partenes utlansvirksomheter i et slikt teoretisk snevrere avgrenset marked.

6.2.3.3 Geografisk markedsavgrensning

(i) Utlan til bedrifter

Som tidligere nevnt er Partene av den oppfatning at alle de relevante lanemarkedene er nasjonale i utstrekning.
Dette er pa overordnet niva gjort rede for under kapittel 6.1.3 ovenfor. Partene vil likevel gjenta noen av
poengene som srlig gjgr seg gjeldende for utlan til bedrifter.

At utlan til bedrifter er nasjonalt, finner for det fgrste stgtte i nyere praksis fra EU-kommisjonen.

| sak M.10378 — VUB / Slovenskap Sporitelna / Tatra Banka / 365.Bank / CSOB / JV uttaler Kommisjonen at "As
concerns corporate banking, the Commission found that services provided to SMEs are national in scope, but that
services provided to large corporate customers may be broader than national in scope".}® Kommisjonen
henviser i denne sammenheng til sin sak M.8553 — Banco Santander / Banco Popular Group, hvor viser til at "the
Commission considered the market for banking services offered to SMEs to be national in scope, while for LCCs it
considered both national markeds or markets which are wider in scope [...]".2%° | denne saken henviser
Kommisjonen atter videre til sin sak M.3894 — Unicredito / HVB, hvor de uttaler at "with regard to corporate
banking services, and partocular services to SMEs, the Commission has generally taken the view that product
segments will continue to be required and supplied at national level", og at "The results of the investigation in
this case have also confirmed this view". Ogsa i sak M.8414 — DNB — Nordea — Luminor Group legger
Kommisjonen til grunn at "the markets for corporate banking products (including loans) are considered to be
national in scope" 110

Partene kan ikke se at det foreligger szerlige omstendigheter som tilsier en annen konklusjon i denne saken, og
fremholder etter dette at markedet er nasjonalt i utstrekning.

Lan til bedrifter vil, som for privatpersoner, i stor grad baseres pa objektive forhold og stgrrelser, og tilbud om
Ian (og andre banktjenester til bedrifter) vil kunne skje uten fysisk tilstedeveerelse i en region. Dette gjelder for
bade store og sma bedrifter. Det viktigste for en bank vil veere tilgang til regnskapstall for vurdering av
betjeningsevne, samt muligheten for sikkerhetsstillelse, hvilket er stgrrelser og dokumentasjon som for alle
praktiske formal er tilgjengelig digitalt. Dette underbygges av uttalelser fra Finansdepartementet i
Finansmarkedsmeldingen for 2024, hvor det legges til grunn at "Digitaliseringen av finansielle tjenester
innebeerer at den fysiske avstanden mellom tilbyder og etterspgrrer blir mindre viktig. Forbrukere og bedrifter

107 For ordens skyld nevnes at tallene i det videre er basert pa en definisjon av SMB som bedrifter med omsetning under NOK 550 millioner kroner, som beskrevet
ovenfor.

108 Sakens avsnitt 47

109 Sakens avsnitt 21

110 \1.8414 — DNB — Nordea — Luminor Group, avsnitt 45.
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kan i dag enkelt sgke om Idn og plassere sparepenger hos den aktgren som tilbyr best betingelser, uavhengig av
fysisk plassering" 11!

Som i privatmarkedet, vil lokale sparebanker ofte ha et szerlig fokus pa a veere en sentral akter i lokalmiljget.
Dette innebaerer bade a vaere en lokal velgjgrer, som for eksempel ved a sponse lokale kultur- og friidrettstilbud,
og a vaere en lokalt forankret bank som stgtter opp om det lokale nzeringslivet. At lokale banker velger a strekke
seg langt for & betjene lokale kunder er imidlertid ikke tilstrekkelig til & anse markedene for a vaere lokale eller

regionale, men ma ses i sammenheng nettopp med denne lokale tilhgrigheter, som i hgyden er ett av mange

konkurranseparameter for enkelte kunder.

Oppsummert er Partene altsa av den klare oppfatning at ogsa markedet for utlan til bedrifter er nasjonalt i

utstrekning.

For det tilfellet at Konkurransetilsynet skulle mene at det relevante markedet ma avgrenses snevrere geografisk,
er Partene, som for boliglan, av den oppfatning at det geografiske markedet uansett ikke kan avgrenses snevrere
enn regionalt. Begge Partene driver sin hovedvirksomhet pa sentrale deler av Inn- og @stlandet, og anser at det
uansett ikke er holdepunkter for & avgrense et snevrere geografisk marked enn dette.

Konkurransetilsynet har bedt om at det gis informasjon pa fylkesniva, samt pa kommuneniva for kommunene
hvor TSB har sine fillialer. Partene anser at det apenbart ikke er holdepunkter for & avgrense separate
geografiske markeder pa verken fylkesniva eller kommuneniva, men vil likevel gi tall og beskrivelser for
Innlandet, samt for kommunene @stre Toten, Vestre Toten, Gjgvik, Hamar og Eidsvoll.

(i) Leasing

Partene er av den oppfatning at den geografiske avgrensningen av markedet for leasing til bedrifter, herunder
ogsa et teoretisk separat marked for leasing til SMB, er minst nasjonalt i utstrekning. Sa lenge varen i seg selv er
egnet for leasing, er det ingen geografiske forhold som pavirker leasingtilbyderens vurdering av hvorvidt den skal
tilby leasing eller ikke.

EU-kommisjonen legger i sin praksis til grunn at markedet for leasing er nasjonalt i utstrekning.'3

Partene legger med dette til grunn at markedet er nasjonalt i utstrekning, og at det derfor er tilstrekkelig a gi
data pa nasjonalt niva. Det er uansett ingen holdepunkter for @ anta at Partene har sterkere markedsposisjoner
innen leasing enn innen pantelan. Partene anser derfor at data og beskrivelser av pantelan pa regionsniva
uansett pa en tilstrekkelig mate beskriver Partenes utlansvirksomheter i teoretiske snevrere geografisk

avgrensede markeder.

6.2.3.4 Konkurranseanalyse

(i) Utlan til bedrifter

111 Meld. St. 23 — Finansmarkedsmeldingen 2024, s. 31.
112 Markedsstrategi 2024, s. 19.
113 Sak COMP/M.8414 — DNB/Nordea/Luminor Group, avsnitt 68 og 71
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Bedrifter (samlet)
- Nasjonalt avgrenset marked

Partene har, som beskrevet ovenfor, overlappende virksomhet innen pantelan til bedrifter, og er av den
oppfatning at dette markedet er minst nasjonalt i utstrekning.

SB1@ har et samlet volum for pantelan til bedrifter pa ca. 52 milliarder kroner, hvorav ca. _
_Over 60 % av volumet er til bedrifter med virksomhet innen eiendomsdrift, bygg og anlegg.

TSB har et samlet volum for pantelan til bedrifter pa ca. 5,3 milliarder kroner, hvorav det aller vesentligste er til
bedrifter i Inn- og Pstlandet. Omtrent 65 % av volumet er jbedrifter med virksomhet innen eiendomsdrift, bygg

og anlegg.

| et nasjonalt marked for utlan til bedrifter vil den sammenslatte enheten ha lave markedsandeler, og
inkrementet ved Transaksjonen er svaert begrenset.

Markedsandeler beregnes som utlan!* fra SB1@ og TSB relativt til samlet utl&n fra bank Norge.'> Tabellen
nedenfor viser Partenes markedsandeler pa landsbasis.

Det er noe usikkerhet i beregningene, i hovedsak knyttet til uklarhet rundt hva som inngar i utlansstatistikken fra
SSB som danner grunnlag for totalmarkedet. !¢ Vi antar imidlertid at de fleste |&nene som inngar i statistikken
har en eller annen form for pantesikkerhet. Vi gar ut fra at utlan fra Sparebank 1 Finans @stlandet ikke er
inkludert i statistikken, ettersom denne er avgrenset til utldn fra bank og SB1F® er et finansieringsselskap. Utlan
fra SB1F® er derfor heller ikke er inkludert i tallene som oppgis for SB1@ i tabell 11. Utldn oppgitt i tabellen er
derfor noe lavere enn det samlede utlansvolumet. Resultatene presenteres med forbehold om at statistikken fra
SBB er tolket korrekt og er dekkende for utlan til bedrifter fra bank.

Tabell 11 Markedsandeler for banklan til bedrifter

Utlan til bedrifter (2023)

Utlan (MNOK) / @stlandet TSB Samlet Totalmarked **7
markedsandel (%)

Norge 1884 000/ 100 %

Pantelan til bedrifter omfatter et litt bredere tjenestespekter enn for eksempel boliglan til privatkunder, som i
stor grad er et homogent produkt. Pantelan omfatter alle typer |an til bedrifter hvor banken far pantesikkerhet
for lanet, hvor det stgrste volumet nok er bedriftslan og kassakreditt. Alle de alminnelige bankene tilbyr
imidlertid i praksis alle de ulike |lanetypene. Det nasjonale markedet preges derfor i stor grad av de samme

114 Utlan er her definert som benyttet |an, og inneholder ikke ubenyttede rammer.

115 Alle banker, kredittforetak og finansieringsforetak som er registrert i Norge har rapporteringsplikt, og skal rapportere fra regnskapstall og balanse. SSB utarbeider
statistikk for utlan etter type finansforetak (tabell 08698). Utlan fra bank til alle naeringer gir et mal pa totalmarkedet.

116 | henhold til veilederen for rapportering skal alle fordringer med klar karakter av & vare lan rapporteres som utlan, fordelt pa postene factoring, kredittkort, andre
rammel&n/rammekreditter, leasing, nedbetalingslén og repoavtale (Finanstilsynet, Norges Bank og Statistisk Sentralbyra, 2023, Veiledning til rapporteringen). Det er
imidlertid ikke presisert i tabell 08698 at det er denne definisjonen som ligger til grunn for utlan som oppgis i tabellen.

117 SSB tabell 10259, utlan fra banker og kredittforetak til ikke-finansielle foretak og ideelle organisasjoner.
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aktgrene som for utlan til privatpersoner, slik dette er nzermere beskrevet i kapittel 6.2.2.4 ovenfor. DNB,
Nordea og Handelsbanken er alle nasjonale aktgrer med betydelige volumer innen utlan til bedrifter. | tillegg er
mer spesialiserte aktgrer, herunder saerlig Swedbank, som kun har utlan til bedrifter, en betydelig aktgr. Alle
disse bankene er av en slik stgrrelse at de har kapasitet til 8 handtere alle bedrifter uavhengig av stgrrelse.
Samtidig finnes det enkelte aktgrer som er spesialisert innenfor enkeltprodukter, herunder for eksempel Aprila
Bank, som har spesialisert seg pa kassakreditt til sma og mellomstore bedrifter.

Videre er de regionale bankene, som er sterke konkurrenter innen utlan til privatkunder, herunder blant annet

innen alle typene pantelan til bedrifter.

Partenes lave samlede markedsandel og det begrensede inkrementet ved Transaksjonen tilsier at Transaksjonen
ikke vil hindre effektiv konkurranse i det nasjonale markedet for utlan til bedrifter.

- Regionalt avgrensede markeder

Dersom markedet avgrenses snevrere, er det fgrst og fremst geografisk overlapp mellom Partenes virksomheter
pa Inn- og Pstlandet. Mens pantedata gir mulighet til & beregne relativt treffsikre markedsandeler for boliglan til
private, er det ingen statistikk som gir den samme muligheten for bedriftslan. Nar det gjelder |an til bedrifter vil
dermed markedsandelene vaere beheftet med stgrre usikkerhet enn for boliglan.

Sin fglge av usikkerheten gis markedsandelene beregnet pa to mater for en teoretisk regional avgrensning.
Tabellen nedenfor viser Partenes markedsandeler pa Inn- og @stlandet, samt pa Innlandet separat, der
totalmarkedet er basert pa beregninger i en rapport fra analyseselskapet Early Warning. 118

Tabell 12 Markedsandeler for pantelan til bedrifter malt etter volum

Utlan til bedrifter!?

Volum (MNOK) / @stlandet TSB Samlet Totalmarked ?°
markedsandel (%)

Inn- og Pstlandet 779312 /100 %

Tabellen nedenfor viser Partenes markedsandeler pa fylkesniva, avgrenset til fylker der minst én av Partenes
markedsandel overstiger- %.12! Markedsandelene er beregnet pa samme mate som pa landsbasis, med
utldn?? fra SB1@ og TSB relativt til samlet utldn fra bank i regionene.'? Det er kun i Innlandet at
markedsandelene ikke er sveert lave.

118 yedlegg 5 - Rapport fra analyseselskapet Early Warning (Q4 2023).

119 partenes volumer omfatter pantelan til alle kunder som ikke er privatpersoner eller offentlig forvaltning, herunder ogsa ENK, AS, borettslag, idrettslag, ideelle
organisasjoner osv. Volumet for totalmarkedene omfatter utlan fra banker og kredittforetak til ikke-finansielle foretak og ideelle institusjoner.

120 yedlegg 5 - Rapport fra analyseselskapet Early Warning (Q4 2023), s. 6. Totalmarkedet for pantelan til bedrifter er basert p& Partenes antakelse om at pantelan utgjer
omtrent 80 % av det samlede markedet for utlan til bedrifter. Antakelsen er basert pa Partenes kjennskap til markedet.

121 Fylkesinndelingen folger av datagrunnlaget, som er basert pa 2023-tall.

122 Utlan er her definert som benyttet |an, og inneholder ikke ubenyttede rammer.

123 Alle banker, kredittforetak og finansieringsforetak som er registrert i Norge har rapporteringsplikt, og skal rapportere fra regnskapstall og balanse. SSB utarbeider
statistikk for utlan etter type finansforetak per fylke (tabell 08698). Utlan fra bank til alle naeringer gir et mal pa totalmarkedet i hvert fylke.
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Det er noe usikkerhet i beregningene, i hovedsak knyttet til uklarhet rundt hva som inngar i utlansstatistikken fra
SSB som danner grunnlag for totalmarkedene. Vi antar imidlertid at de fleste lanene som inngar i statistikken har
en eller annen form for pantesikkerhet.'?* Vi gér ut fra at utlan fra Sparebank 1 Finans @stlandet ikke er inkludert
i statistikken, ettersom denne er avgrenset til utlan fra bank og SB1F@ er et finansieringsselskap. Utldn fra SB1F@
er derfor heller ikke er inkludert i tallene som oppgis for SB1@ i tabell 11. Resultatene presenteres med
forbehold om at statistikken fra SBB er tolket korrekt og er dekkende for utlan til bedrifter fra bank.

Tabell 13 Markedsandeler for utlan til bedrifter, malt som Partenes andeler av totale utlan fra bank i fylkene

Utlan til bedrifter (2023)

Utlan (MNOK) / SB1@ TSB Samlet Totalmarked
markedsandel (%)

Innlandet 82542 /100 %
Oslo 559042 /100 %
Viken 264 618 /100 %

| et hypotetisk marked for Inn- og @stlandet, har Partene lave markedsandeler, og inkrementet ved
Transaksjonen er begrenset. Inn- og @stlandet omfatter, som nevnt, de mest sentrale omradene i Norge, hvor
det er et stort antall konkurrerende aktgrer, herunder bade alle de nasjonale aktgrene, som DNB, Nordea og
Handelsbanken, regionale aktgrer som Sparebanken @st og SpareBank 1 Gudbrandsdal, og lokale aktgrer, som
Bien Sparebank, Odal Sparebank og Grue Sparebank.

De lave markedsandelene, det lave inkrementet og tilstedevaerelsen av et stort antall konkurrerende aktgrer
viser etter Partenes oppfatning at Transaksjonen ikke vil hindre effektiv konkurranse selv i et teoretisk marked
avgrenset til Inn- og @stlandet.

| et teoretisk marked for Innlandet har Partene hgyere markedsandeler enn med nasjonal avgrensning.

Avhengig av beregningsmate har Partene samlet enten noe lavere og noe hgyere markedsandel enn for boliglan.
Det er dermed fullt mulig a tenke seg at Partenes samlede markedsandel for utlan til bedrift er omtrent som for
boliglan. Samlet sett synes dermed ikke Partene a vaere viktigere konkurrenter innen utlan til bedrift enn i
privatmarkedet. Dette understgtter at konkurransebildet innen utlan til bedrift ikke skiller seg merkbart fra
konkurransebildet i privatmarkedet ettersom de fleste banker har satsninger bade mot privat- og
bedriftskunder.

Selv om partenes samlede markedsandeler kan innen utlan til bedrift skulle vaere omtrent som for boliglan,

fremstar
sammenliknet med boliglan. Dette fremkommer ved at

124 | henhold til veilederen for rapportering skal alle fordringer med klar karakter av & vare lan rapporteres som utlan, fordelt pa postene factoring, kredittkort, andre
rammel&n/rammekreditter, leasing, nedbetalingslén og repoavtale (Finanstilsynet, Norges Bank og Statistisk Sentralbyra, 2023, Veiledning til rapporteringen). Det er
imidlertid ikke presisert i tabell 08698 at det er denne definisjonen som ligger til grunn for utldn som oppgis i tabellen.
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Dette underbygges av at SB1@ har
125 TSB har pa sin side En stor andel av disse
bedriftene har i praksis enkle behov som i begrenset grad skiller seg fra privatpersoner. Dette er derfor grunn til
a tro at for de bedriftene som SB1@ og TSB er reelle alternativer for, er konkurranseforholdene like som for
privatpersoner — og seerlig for de aller minste virksomhetene. Dette inkluderer at geografisk tilstedevaerelse er
av begrenset betydning.

Uansett vil det etter foretakssammenslutningen vaere et stort antall aktgrer igjen, som er representert med filial
og som tilbyr tjenester til bedrifter. Dette inkluderer bade de store nasjonale bankene, samt en lang rekke
aktgrer med historisk tilknytning til regionen. DNB har eksempelvis til sammen seks kontorer i Innlandet — flere
enn TSB —pa henholdsvis Fagernes, Gjgvik, Gran pa Hadeland, Hamar, Kongsvinger og Lillehammer. Nordea har
kontorer pa Gjgvik, Hamar, Lillehammer og Elverum, mens Handelsbanken har kontorer pa Hamar og
Lillehammer. Landkreditt Bank har kontorer pa Gjgvik og Hamar, mens JBF har kontor pa Hamar. Videre har
Etnedal Sparebank kontorer pa Hov, Dokka og Etnedal, og Grue Sparebank kontorer pa Elverum, Flisa og
Kirkenaer. Samtidig har flere banker annonsert at de vil utvide sitt filialnettverk i Innlandet og pa Eidsvoll,
herunder Aurskog Sparebank,*?® Etnedal Sparebank,'?” Odal Sparebank,'?® Romerike Sparebank,?° Grue
Sparebank og Tolga-Os Sparebank.3°

Et teoretisk separat marked for utlan til store bedrifter vil imidlertid etter Partenes oppfatning apenbart vaere
nasjonalt, og det vil ikke vaere noen overlapp mellom Partenes virksomheter.

Som diskutert flere ganger i denne meldingen, har digitaliseringen ogsa gjort det enklere for banker uten fysisk
tilstedevaerelse i et gitt geografisk omrade a tilby lan i dette omradet. Gjennom ulike digitale Igsninger kan
banken fa tilgang til rapporter og data bade om den enkelte bedrift, og om produktmarkedet og det geografiske
markedet den potensielle kunden driver virksomhet i. Dette har ogsa gjort det enklere for bedriftene a orientere
seg blant alle tilbyderne i markedet. Dette underbygges av uttalelser fra Finansdepartementet i
Finansmarkedsmeldingen for 2024, hvor det legges til grunn at "Digitaliseringen av finansielle tjenester
innebeerer at den fysiske avstanden mellom tilbyder og etterspgrrer blir mindre viktig" og at "[...] bedrifter kan i
dag enkelt sgke om Idn og plassere sparepenger hos den aktgren som tilbyr best betingelser, uavhengig av fysisk
plassering".*3* Samlet innebaerer dette at potensielle geografiske etablerings- og ekspansjonshindringene er
betydelig redusert, og at aktgrer uten fysisk tilstedeveerelse i Partenes hjemmeomrader utgver et betydelig
konkurransepress pa Partene. P4 samme mate som i personmarkedet vil banker som star utenfor et snevert
avgrenset marked i stor grad disiplinere banker med virksomhet i det aktuelle omradet, og ved eventuell hgy
lsnnsomhet i et omrade, ma det, i trad med nyetableringene som beskrevet ovenfor, antas at banker med
virksomhet i omkringliggende omrader raskt vil utvide sitt geografiske fokusomrade.

126 https://finanswatch.no/nyheter/bank/article16970384.ece

127 https://www.bankshift.no/nyheter/ny-bank-utvider-etter-totens-fusjonen/316634
128 https://finanswatch.no/nyheter/bank/article16885115.ece

129 https://finanswatch.no/nyheter/bank/article16876401.ece

130 https://finanswatch.no/nyheter/bank/article16758886.ece

131 Meld. St. 23 — Finansmarkedsmeldingen 2024, s. 31.
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Som beskrevet ovenfor er Partenes markedsandeler under-i et teoretisk geografisk avgrenset marked for
Inn- og Pstlandet. Dette anser Partene som den snevreste tenkelige geografiske avgrensning for noe relevant
utlansmarked. Med en lav samlet markedsandel og mange sterke konkurrenter i regionen vil Partene ikke vaere i
posisjon til 3 utgve markedsmakt i et slikt teoretisk snevert avgrenset marked.

- Lokalt avgrensede markeder

Det er flere utfordringer knyttet til 8 bergene markedsandeler pa lokalt i bedriftsmarkedet. For det fgrste er det
usannsynlig at eksempelvis en kommune skal utgjgre et relevant marked — og da vil ikke fordelingen av andeler i
den aktuelle kommunen vaere szerlig informativt for konkurransesituasjonen i kommunen. Videre er det store
praktiske utfordringer med a beregne dette. Dette skyldes primaert at stgrrelsen pa «totalmarkedene» ikke kan
estimeres pa en tilfredsstillende mate med offentlig tilgjengelig data. En arsak til dette er at bedrifter kan ha
mange typer gjeld og det er utfordrende a isolere bankgjeld, samtidig som det er mulig 8 tenke seg at andre
typer gjeld kan vaere substitutter til bankgjeld.

En betydelig del av bankers utlan gar imidlertid til naeringseiendom, og bankgjeld er normalt den stgrste
gjeldsposten til et eiendomsselskap. Dette gjgr at segmentet for naeringseiendom er bedre egnet med hensyn til
a begrene markedsandeler sammenlignet med de fleste andre naeringer. Seserlig siden en betydelig andel av
bankenes utlan gar til naeringseiendom, er det ogsa grunn til & tro at andeler innen utlan til nseringseiendom ofte
vil avvike lite fra andeler for alle naeringer samlet. Av denne grunn estimeres kun andeler for utlan til
naeringseiendom for lokale avgrensning. Det bemerkes imidlertid at det vil vaere knyttet usikkerhet til enhver

metode for a begrene andeler for bedriftsmarkedet — ogsa den som er benyttet her.

Tabell 15 nedenfor viser Partenes markedsandeler for utlan til bedrifter med virksomhet knyttet til
nzeringseiendom. Markedsandeler er beregnet ved a fgrst finne Partenes utlan til kunder som er registrert
innenfor relevante naeringskoder.'3? Dette er gjort ved hjelp av Oslo Economics’ bedriftsdatabase.!33 Deretter
beregnes stgrrelsen pa totalmarkedet?* og til slutt markedsandeler. Ved & forutsette at all langsiktig gjeld er
bankgjeld, vil vi trolig overestimere totalmarkedet (selv om vi forventer at bankgjeld er den stgrste langsiktige
gjeldsposten i segmentet, kan det ogsa veere andre gjeldsposter som inngar). For a redusere faren for at vi
overestimerer totalmarkedet, antar vi at banklan utgjgr 80 % av langsiktig gjeld. Anslaget er basert pa hvor stor
del av den langsiktige gjelden til kundene i SB1® og TSB som utgjgres av lan i de to bankene.

Det beregnes markedsandeler for alle kommuner hvor Partene har utlan til bedrifter innenfor de relevante
naeringskodene. Resultatene rapporteres i tabell 15 dersom begge de fglgende kriteriene er oppfylt: -
11 kommuner. Merk at totalmarkedet i flere av disse kommunene, eksempelvis_
- er veldig lite. Begrenset med utlan innebaerer at tilfeldigheter har stor betydning for markedsandelene
og ett enkelt Ian kan ha stor innvirkning pa markedsandelene.

Beregningene er beheftet med en viss usikkerhet. Naeringskodene fanger ikke ngdvendigvis opp alle
virksomheter som driver med naeringseiendom, og bedriftene med virksomhet knyttet til neeringseiendom kan

132 vij vurderer at NACE-koder 68.100 «kjgp og salg av egen fast eiendom», 68.209 «utleie av egen eller leid fast eiendom» og 68.320 «eiendomsforvaltning» er de
relevante naeringskodene (Dahl & Fougner, 2019, Neeringseiendom fra et formuesskattperspektiv, masteroppgave NHH).

133 Oslo Economics bedriftsdatabase gir en fullstendig oversikt over norske virksomheter fra og med 2007. Databasen inneholder regnskapsinformasjon, inkludert
langsiktig gjeld, og naeringskoder som kan benyttes til 8 avgrense markeder. Vi bruker organisasjonsnummer for a koble Partenes kunder med bedriftene som er
registrert pa de relevante NACE-koder i databasen. Regnskapstall er kun tilgjengelig for regnskapspliktige virksomheter.

134 Totalmarkedet er beregnet som samlet langsiktig gjeld blant bedrifter i databasen som er registrert innenfor NACE-koder 68.100, 68.209 og 68.320.

47/72



ogsa drive annen virksomhet. Dette betyr at markedssegmentet ikke ngdvendigvis er helt presist avgrenset — alt
utlan knyttet til naeringseiendom fanges sannsynligvis ikke opp og utlan til bedriftene i segmentet kan omfatte
mer enn lan til naeringseiendom. Med mindre det er systematiske forskjeller mellom bankene i markedet, kan
estimatene likevel vaere forventningsrette. Ettersom bade Partenes utlan og totalmarkedet er usikre stgrrelser
er det risiko for bade over- og underestimering av markedsandeler. Videre er beregningene basert pa data for
regnskapspliktige virksomheter, og resultatene kan se annerledes ut dersom gvrige virksomheter, eksempelvis
enkeltpersonforetak, ogsa inkluderes. Dette lar seg imidlertid ikke gjgre uten regnskapsinformasjon for de
aktuelle virksomhetene.

Tabell 15 Markedsandeler for utlan innenfor segmentet naeringseiendom

Utlan til segmentet naeringseiendom (2022)%°

Utlan (MNOK) SB1@ TSB Samlet Totalmarked
/Markedsandel (%)

Innlandet

Hamar

Gjgvik

Ringsaker

Stange

Nord-Odal

Valer

Gausdal

@stre Toten

Vestre Toten

Viken
Eidsvoll

Hurdal

Som tidligere beskrevet, er det av historiske arsaker naturlig at hver av Partene har hgyere markedsandeler i
regionalt eller lokalt avgrensede markeder. De hgyeste andelene har Partene i kommuner der det er lite utlan
totalt. Dette er ikke overaskende, ettersom enkeltlan vil ha stor betydning for markedsandeler og kommunene
er del av partenes historiske hjemmeomrader. Videre viser andelene for utlan til naeringseiendom langt pa vei

1352022 er nyeste ar med fullstendig bedriftsdata.
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det samme som for gvrige segmenter. | likhet med for utlan til bolig, er inkrementet lite i de fleste kommuner —
der en av Partene har en hgy andel har normalt den andre parten en lav andel. | likhet med som vist under
regional avgrensning, indikerer ogsa utlan til naeringseiendom at sammenliknet med privatmarkedet er-

Hgye lokale markedsandeler kan altsa i seg selv ikke tas til inntekt verken for at markedet er lokalt, eller for at
konkurransen er begrenset i et slikt teoretisk lokalt avgrenset marked.

Partene anser at fysisk tilstedeveerelse i dag fgrst og fremst har en markedsfgringseffekt, ogsa i
bedriftsmarkedet, bade med tanke pa synlighet og med tanke pa a skape inntrykk av lokal tilhgrighet. Dette
forsterkes av at mange lokale sparebanker ofte er lokale velgjgrere, for eksempel ved at deler av overskuddet
benyttes til allmennyttige formal i bankens hjemmeomrade. Mange lokale kunder, herunder ogsa bedrifter, ma
antas a ha et gnske om a benytte den lokale sparebanken.

136 53 lenge den lokale
sparebanken tilbyr konkurransedyktige betingelser kan det altsa vaere et poeng i seg selv for en bedrift & benytte
den lokale sparebanken. Dette gir imidlertid ikke TSB anledning til & utgve noen form for markedsmakt, da
banken i betydelig grad disiplineres bade av andre banker med fysisk tilstedevaerelse i de aktuelle og
tilgrensende kommuner, og av banker uten fysisk tilstedeveerelse i slike svaert snevert geografisk avgrensede
markeder. Som diskutert flere steder ovenfor er lokal fysisk tilstedeveaerelse i dag pa ingen mate en forutsetning
for a kunne tilby banktjenester, herunder lan til bedrifter, i et omrade.

Det vil uansett vaere flere banker med fysisk lokal tilstedevaerelse i TSBs hjemmeomrade. Av kommunene pa
Innlandet hvor TSB har sine kontorer, er det kun i Gjgvik og pa Hamar at ogsa SB1@ har kontor. Her har
imidlertid bade DNB, Nordea og Landkreditt Bank kontorer. Det vil altsa veere flere sterke aktgrer som utgver et
betydelig konkurransepress pa Partene ogsa etter Transaksjonen. Samtidig ma etableringshindringene saerlig for
eksisterende banker med kontorer i omkringliggende geografier anses a vaere lave, da det som nevnt i stor grad
vil veere tale om markedsfgring. Tilgang pa leie av lokaler anses ikke a veere en utfordring i noen av kommunene
hvor TSB har sine kontorer, ei heller tilgang pa ansatte. Bade Aurskog Sparebank, og Etnedal Sparebank
annonsert at de som en konsekvens av Transaksjonen skal utvide sine filialnettverk og apne nye kontorer pa
Gjevik. Den praktiske (indirekte) konsekvensen av Transaksjonen er altsa at det vil bli flere aktgrer som er fysisk
til stede pa Gjgvik enn det var fgr Transaksjonen.

Partene har ikke fullstendige rapporter som viser kundeflyt mellom aktgrene i markedet,

136 TSBs Markedsstrategi for 2024, s. 19.
137 yedlegg 6 Intern rapport om tap av bedriftskunder

138 N&r en lanekunde avslutter sitt kundeforhold til banken, skjer dette ofte ved at lanet innfris av en annen bank, som da presumptivt er kundens nye langiver.
139
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Oppsummert anser Partene at det ogsa etter Transaksjonen vil vaere aktgrer som bade hver for seg og samlet

utgver et betydelig konkurransepress pa Partene, herunder saerlig fra de store nasjonale aktgrene med fysisk
tilstedeveerelse i omradet, men ogsa aktgrer uten fysisk tilstedevaerelse i omradet vil i stor grad bidra til a
disiplinere Partene. Videre anser Partene at de ikke er hverandres naarmeste konkurrenter, heller ikke i TSBs
hjemmemarked. Det er dermed ikke holdepunkter for at den sammenslatte enheten vil kunne utgve
markedsmakt, og dermed heller ikke holdepunkter for at Transaksjonen vil hindre effektiv konkurranse i noe
marked for utldn til bedrifter, ei heller i kommunene hvor TSB har sine kontorer.

SMB
- Nasjonalt avgrenset marked

@stlandet har et samlet volum for pantelan til SMB pa ca. _ mens TSB har et samlet volum pa

| et teoretisk separat marked for pantelan til SMB i Norge, har Partene fglgende markedsandeler.

Tabell 16 Partenes markedsandeler for pantelan til SMB i Norge

Pantelan til SMB i Norge

Volum (MNOK) / SB1@ TSB Samlet Totalmarked 4°
markedsandel (%)

Norge 1130000/ 100 %

Som det fremgar av tabellen, har Partene sma samlede markedsandeler i et nasjonalt avgrenset marked, og
inkrementet ved Transaksjonen vil vaere svaert begrenset. Det er dermed apenbart at Transaksjonen ikke vil
hindre effektiv konkurranse i det nasjonale markedet for pantelan til SMB.

- Regionalt avgrensede markeder
Tabellen nedenfor viser Partenes markedsandeler for teoretiske markeder avgrenset pa regionsniva.

Tabell 17 Partenes markedsandeler for utlan til SMB beregnet pa regionsniva

140 Tallene er basert pa et anslag om at 80 % av utlan til bedrifter nasjonalt er utlan til SMB. Tallene for totalmarkedet for utlan til bedrifter er hentet fra vedlagte rapport
fra Early Warning (Vedlegg 5), s. 6.
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Utlan til SMB (2023)

Volum (MNOK) / SB1@ TSB Samlet Totalmarked 4
markedsandel (%)

Inn- og Pstlandet 630530/100 %

Det er etter Partenes vurdering usannsynlig at det eksisterer et hypotetisk marked for lan til bedrifter som er
mindre enn Inn- og @stlandet. For ordens skyld gir imidlertid Partene estimater for en enda snevrer avgrensning.
Estimater for markedsandeler for Innlandet er vist i tabellen nedenfor. Andelene er beregnet ved a fgrst finne
Partenes utlan til SMB-kunder. Dette gj@res ved a koble Partenes kundelister til Oslo Economics’
bedriftsdatabase.'*? Stgrrelsen pa totalmarkedet beregnes ved & summere langsiktig gjeld blant SMB-bedrifter i
databasen, justert for et anslag pa hvor mye av bedriftenes langsiktige gjeld som er banklan. Pa bakgrunn av
hvor stor del av den langsiktige gjelden til SMB-kundene i SB1@ og TSB som utgjgres av lan i de to bankene, antar
vi at banklan utgj@r 75% av langsiktig gjeld. Sammenstilling med SSB sine utlanstall antyder at dette kan gi en
overestimering av banklan. Dette vil vaere tilfellet dersom banklan, som andel av langsiktig gjeld, er hgyere for

partens kunder enn for kundene i innlandet samlet sett.

Av forsiktighetshensyn nedjusterer vi derfor anslaget til 70%, for a redusere faren for at vi overestimerer
totalmarkedet og dermed undervurderer Partenes markedsandeler. Det at stgrrelsen pa totalmarkedet for SMB
er ukjent og ma estimeres medfgrer likevel en viss usikkerhet knyttet til resultatene. Data aggregeres til

fylkesniva fgr markedsandeler beregnes.

Tabell 18 Partenes markedsandeler for utlan til SMB

Utlan til SMB (2022)%%3

Volum (MNOK) / SB1@ TSB Samlet Totalmarked
markedsandel (%)

Innlandet 77 584 /100 %

Som det fremgar har Partene lave markedsandeler ogsa for utlan til SMB i Inn- og @stlandet, og inkrementet ved
Transaksjonen er begrenset. Samtidig har Partene lavere samlede markedsandeler for utlan til SMB enn for utlan
til bedrifter samlet. Dette henger, som beskrevet ovenfor, sammen med at SB1@ har en stgrre eksponering mot
store bedrifter enn mot SMB enn det fordelingen mellom SMB og store bedrifter skulle tilsi, bade i et nasjonalt

marked og i et hypotetisk regionalt avgrenset marked.

141 Tallene er basert pa et anslag om at 80 % av volumene til bedrifter i Oslo er SMB, mens 90 % av utlan til bedrifter i Viken og Innlandet er utlan til SMB. Dette anslaget
er basert pa Partenes kjennskap til markedet, samt tall fra SSB (tabell 10308) som viser at det er omtrent dobbelt sa mange bedrifter med over 100 ansatte i Oslo
som i Viken og Innlandet. Tallene for totalmarkedet for utlan til bedrifter er hentet fra vedlagte rapport fra Early Warning (Vedlegg 5), s. 6.

142 Oslo Economics bedriftsdatabase gir en fullstendig oversikt over norske virksomheter fra og med 2007. Databasen inneholder regnskapsinformasjon, inkludert
langsiktig gjeld, og naeringskoder som kan benyttes til 8 avgrense markeder. Vi bruker organisasjonsnummer for a koble Partenes kunder med bedriftene som er
registrert pa de relevante NACE-koder i databasen. Regnskapstall er kun tilgjengelig for regnskapspliktige virksomheter.

143 2022 er nyeste ar med tilgjengelig regnskapsdata i bedriftsdatabasen.
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Markedsstrukturen i teoretiske regionale markeder for pantelan til bedrifter er i stod grad sammenfallende med
et nasjonalt avgrenset marked, som beskrevet ovenfor. Den stgrste forskjellen er som nevnt at de lokale og
regionale bankene star enda sterkere i konkurransen, sammen med de store nasjonale bankene, samtidig som

andelen SMB nok er stgrre enn i et nasjonalt marked.

Beskrivelsen av et teoretisk separat marked for Inn- og @stlandet, og for Innlandet separat, vil videre
sammenfalle med beskrivelsene som er gitt under bedrifter samlet ovenfor. Oppsummert har Partene lave
markedsandeler ogsa i et regionalt marked for Inn- og @stlandet, men hgyere markedsandeler i et teoretisk
separat marked for Innlandet. Innenfor begge avgrensningene er det imidlertid flere bade nasjonale og regionale
aktgrer som har kontorer, og som vil fortsette a utgve et betydelig konkurransepress pa Partene ogsa etter
Transaksjonen, herunder szerlig DNB, Handelsbanken og Nordea, men ogsa de regionale og lokale bankene, som
SpareBank 1 Gudbrandsdalen, Landkreditt Bank og Naeringsbanken.

Beskrivelsen av utlansmarkedet til SMB vil for gvrig i stor grad sammenfalle med beskrivelsen gitt ovenfor for
utlansmarkedet til bedrifter samlet. Oppsummert anser Partene at de heller ikke med en teoretisk regional
avgrensning innen utlan til SMB er hverandres naermeste konkurrenter, og at det ogsa etter Transaksjonen vil
veere flere aktgrer som utgver et betydelig konkurransepress pa Partene, hvorav de sterkeste nasjonale
aktgrene ogsa er fysisk til stede i regionen. Det er dermed ikke holdepunkter for at Partene vil kunne utgve noen
markedsmakt etter Transaksjonen, og dermed heller ikke holdepunkter for at Transaksjonen vil hindre effektiv

konkurranse i noe marked.
- Lokalt avgrensede markeder

Tabellen nedenfor viser Partenes markedsandeler for utlan til SMB i kommunen hvor TSB har sine kontorer.
Kommuner er imidlertid en helt urealistisk snever avgrensning av markedet for utlan til bedrifter.

Markedsandeler for SMIB pa lokalt niva er beregnet pa samme mate som pa regionalt niva (se forklaring i
tilknytning til markedsandel for Innlandet). Dette innebaerer at de samme usikkerhetsmomentene gjgr seg

gjeldende for estimatene.

Tabell 19 Utlan til SMB

Utlan til SMB (2022)4

Volum (MNOK) / SB1@ TSB Samlet Totalmarked 45
markedsandel (%)

@stre Toten 2072 /100 %
Vestre Toten 1762 /100 %
Gjovik 9974 /100 %

1442022 er nyeste ar med tilgjengelig regnskapsinformasjon i databasen.
145 Tallene er basert pa et anslag om at 80 % av volumene til bedrifter i Oslo og Viken er SMB, mens 90 % av utlan til bedrifter i Innlandet er utlan til SMB. Tallene for
totalmarkedet for utlan til bedrifter er hentet fra vedlagte rapport fra Early Warning (Vedlegg 5), s. 6.
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Hamar 23046 /100 %

Eidsvoll 1926 /100 %

Som for boliglan, er det naturlig at hver av Partene har hgye markedsandeler pa kommuneniva, idet begge
Partene har vaert lokale sparebanker i regionen i over 150 ar. Dette skaper, som beskrevet ovenfor, en naerhet
og en tilhgrighet til det lokale naeringslivet. Slik naerhet og tilhgrighet er imidlertid ikke en forutsetning for a
veere en konkurransedyktig aktgr i et teoretisk lokalt avgrenset marked for utlan til bedrifter, og at kunder i
markedet faktisk velger den lokale sparebanken som sin bankforbindelse er etter Partenes oppfatning et uttrykk
for at den lokale sparebanken leverer konkurransedyktige betingelser heller enn at kundene ikke har andre
alternativer. Det er for gvrig relevant @ merke seg at den hgye samlede markedsandelen i stor grad kommer av
at én av Partene har hgy markedsandel i kommunen allerede fgr Transaksjonen, og i fire av de fem kommunene

er inkrementet ved Transaksjonen _

Som beskrevet ovenfor har begge Partene kontorer i Gjgvik og Hamar. Her har imidlertid ogsa DNB og Nordea
ogsa kontorer. | tillegg har bade Handelsbanken og Naeringsbanken kontorer pa Hamar. Det er altsa flere sterke
konkurrenter med fysisk tilstedevaerelse i de aktuelle lokalmarkedene, ogsa etter Transaksjonen. Disse aktgrene
utgver ogsa et betydelig konkurransepress i de kommunene hvor det kun er TSB som har kontorer. Det samme
gjor de andre aktgrene, herunder bade regionale og lokale sparebanker, som har kontorer i de omkringliggende
kommunene. Partene anser at tilstedevaerelsen av bade nasjonale, regionale og lokale konkurrenter i seg selv
understgtter oppfatningen om at Partene ikke vil kunne utgve noen form for markedsmakt etter Transaksjonen,
heller ikke i teoretisk separate markeder for utlan til SMB pa fylkesniva.

For gvrig anser Partene at bade beskrivelsen av et teoretisk lokalt marked for utlan til bedrifter, samt
beskrivelsen av et teoretisk lokalt utlansmarked til privatpersoner, i tilstrekkelig grad er beskrivende for et
teoretisk lokalt avgrenset utlansmarked til SMB.

Oppsummert anser Partene at de ikke vil kunne utgve noen form for markedsmakt etter Transaksjonen, og at
det for gvrig ikke er holdepunkter for at Transaksjonen vil hindre effektiv konkurranse innen utlan til SMB.

(ii) Leasing

Som beskrevet ovenfor tilbyr begge Partene leasingtjenester til bedrifter. SB1@ formidler og tilbyr
leasingtjenester via datterselskapet SpareBank 1 Finans @stlandet AS, mens TSB formidler leasingtjenester for
De Lange Laden Finans Norge NUF.14¢

Det eksisterende volumet SB1@ har tilbudt via SpareBank 1 Finans @stlandet utgjer ca._
mens det eksisterende volumet TSB har formidlet for De Lange Laden Finans Norge NUF utgjgr ca._

Tabell 20 Partenes markedsandeler for leasing til bedrifter

Leasing til bedrifter i Norge

146 Kundene TSB har formidlet for De Lange Laden inngar ikke i Transaksjonen, og vil bli veerende hos De Lange Laden.
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Volum (MNOK) / SB1@ TSB Samlet Totalmarked 47
markedsandel (%)

Norge 338652 /100 %

Som det fglger av tabellen har Partene sma markedsandeler, og inkrementet ved Transaksjonen er sveert
begrenset.

Markedet domineres i stor grad av de stgrste bankene, herunder DNB, Nordea og Handelsbanken, i tillegg til
spesialiserte aktgrer som Santander, som ma antas a veere den absolutt stgrste.

Partene anser for gvrig at de ikke har sterkere markedsposisjoner i et potensielt separat marked for leasing enn i
markedet for pantelan til bedrifter, og at beskrivelsen av konkurransesituasjon i markedet for pantelan for
denne meldingens vedkommende i tilstrekkelig grad ogsa beskriver markedet for leasing.

Partene er uansett sma aktgrer, og Transaksjonen vil ikke hindre effektiv konkurranse i dette markedet.
6.3 Innskudds- og kontotjenester

6.3.1 Overordnet om markedet og Partenes virksomheter

Begge Partene tilbyr ulike innskudds- og kontotjenester til bade privatpersoner, bedrifter og offentlig
forvaltning.

Innskudds- og kontotjenester innebaerer ulike tekniske tjenester knyttet til innskudd og oppbevaring av
kontopenger.

For privatpersoner utgjgr dette fgrst og fremst ulike bruks- og sparekontoer, hvor den stgrste forskjellen pa de
ulike kontoene er renten. En brukskonto vil ofte vaere den kontoen kunden benytter for innskudd, for eksempel i
form av Ignn, og for betaling av bade regninger og kortbetalinger. Her vil renten ofte vaere lav, gjerne 0 %.
Sparekontoer er ment for kortere eller lengre sparing, og er vanligvis ikke gjenstand for like stor trafikk som en
brukskonto. Her kan det ogsa vaere restriksjoner pa hvor mange gebyrfrie uttak kunden har. Her vil ogsa renten

ofte vaere noe hgyere enn for brukskontoer.

Bedrifter vil vanligvis ikke ha sparekontoer, men heller ulike former for lgnns- og skattetrekkskontoer, i tillegg til

kontoer for inn- og utbetaling ved kjgp og salg av varer og tjenester.
Offentlige aktgrer etterspgr i stor grad de samme kontotjenestene som bedrifter.

De videre beskrivelsene tar utgangspunkt i et skille mellom disse tre kundegruppene.

147 Partene anslar at omtrent 20 % av det samlede volumet for utlan til bedrifter er leasing.
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6.3.2 Privatmarkedet

6.3.2.1 Produktmarkedet

Som nevnt innledningsvis bestar markedet for innskudds- og kontotjenester til privatpersoner av et bredt
spekter av kontotyper. Kunder etterspgr typisk flere ulike kontotyper, herunder szerlig alminnelige brukskontoer,
som vanligvis benyttes til innbetaling av lgnn og betaling av faktura og med kort, og sparekontoer, som ofte
brukes til sparing, og hvor det er faerre transaksjoner. | tillegg bestar bankenes produkttilbud blant annet av

kontotyper som depositumskontoer, BSU, aksjesparekontoer og andre typer spare- og investeringskontoer.

For tilbyderne av kontoer er den tekniske leveransen langt pa vei den samme, og en tilbyder av én type konto vil
i praksis alltid kunne tilby en annen type konto. Tilbudssiden i innskuddsmarkedet er i stor grad samsvarende
med tilbudssiden i utlansmarkedet, da det i all hovedsak er de samme aktgrene som er aktive i begge
markedene. Videre kjgper kundene i flertallet av tilfeller innskuddstjenester fra samme aktgr som de kjgper
utlanstjenester fra, og for mange av kunder er vilkarene for utlan viktigere enn vilkarene for innskudd.
Beskrivelsen av tilbudssiden for utlansmarkedene anses dermed i det vesentlige a vaere dekkende ogsa for
tilbudssiden i innskuddsmarkedet.

Partene anser dermed at det for denne meldingen ikke er ngdvendig a ta stilling til hvorvidt de ulike
kontotypene kan anses a utgjgre separate produktsegmenter, da Partene ikke har noen seerlig sterk
markedsstilling — og Transaksjonen uansett ikke vil hindre effektiv konkurranse — i noe potensielt segment, og at
det er tilstrekkelig a legge til grunn at de ulike kontotypene inngar i et samlet marked for kontotjenester til

privatkunder.

6.3.2.2 Geografisk markedsavgrensning

Det er lave kostnader for kunden a bytte leverandgr av innskuddstjenester, og i praksis kreves det kun at kunden
registrerer seg med BankID hos en ny bank for a opprette konto i banken. Det er ingen geografiske hindringer, og
Partene kan ikke se at det er forhold verken pa tilbydersiden eller pa kundesiden som tilsier en snevrere

avgrensning enn et nasjonalt marked.
En slik tilneerming er i samsvar med de resonnementene Konkurransetilsynet har lagt til grunn i sin praksis.1#®

For denne meldingen anser Partene at det er tilstrekkelig a legge til grunn nasjonale markeder for
kontotjenester. For fullstendighetens skyld vil Partene likevel oppgi data for Inn- og @stlandet, samt for
Innlandet separat.

Konkurransetilsynet har i tillegg bedt om at det gis data for hver av kommunene hvor TSB har sine kontorer.

6.3.2.3 Konkurranseanalyse

SB1@ har et samlet innskuddsvolum fra privatkunder pa ca. NOK_
TSB har et samlet innskuddsvolum fra privatkunder pa ca. NOK_

148 DNB/Gjensidige-vedtaket, s. 58.
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Tabellen nedenfor viser beregnede markedsandeler pa nasjonalt, regionalt og lokalt niva. Det finnes ikke gode
kilder for innskudd i enkeltkommuner, men Partene har forsgksvis gjort noen beregninger basert pa antall
innbyggere, og ekstrahert fra kjente volumer for innskudd i Innlandet.'4°

Tabell 21 Partenes markedsandeler for innskudd fra privatpersoner malt etter volum

Innskudd fra privatpersoner

Volum (MNOK) / SB1@ TSB Samlet Totalmarked **°
markedsandel (%)

Norge 1646286 /100 %

Inn- og Pstlandet 730 196/ 100 %

Innlandet 113935 /100 %
@stre Toten 4145 /100 %
Vestre Toten 4493 /100 %
Gjgvik 9357 /100 %
Hamar 9955 /100 %
Eidsvoll 8379 /100 %

Som tallene viser, har Partene lave markedsandeler i det nasjonale markedet for innskudd fra privatpersoner. Pa
regionalt og lokalt niva har Partene stgrre markedsandeler. Da mange kunder kjgper innskuddstjenester fra
samme bank som de kjgper andre banktjenester fra, herunder szerlig boliglan, anses dynamikken i dette i
tilstrekkelig grad a veere beskrevet under redegjgrelsen for boliglan til privatpersoner ovenfor. Partene anser
uansett at det ikke kan avgrenses et regionalt marked for innskudd.

Det nasjonale markedet for innskudds- og kontotjenester til privatpersoner er etter dette ikke et bergrt marked i
konkurranserettslig forstand.

| tillegg til at Partene har lave markedsandeler i det nasjonale markedet for kontotjenester, er
markedsstrukturen slik at mulighetene til 3 utgve markedsmakt er sma, slik ogsa Konkurransetilsynet har lagt til
grunn i sin tidligere praksis.'>! Dette henger saerlig sammen med at byttekostnadene for kundene er svaert sm3,
og at det ikke er verken geografiske eller tekniske hindringer for en kunde til & bytte til en annen bank.

149 partene har beregnet totalmarkedene i enkeltfylker basert pa et gjennomsnitt for innskudd fra privatpersoner i Innlandet, ganget med antall innbyggere i den enkelte
kommune. Det vil dermed veere betydelig usikkerhet knyttet til disse tallene. | fraveer av andre mer sikre kilder har Partene likevel oppgitt disse. Partene er som
beskrevet uansett av den oppfatning at det ikke er holdepunkter for & avgrense markeder pa kommuneniva for innskudd fra privatpersoner.

150 SSB tabell 11003, innskudd fra husholdninger. Tall per januar 2024.

151 Dette er i trdd med Konkurransetilsynets vurderinger i DNB/Gjensidige-vedtaket, s. 58.
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Det er for gvrig relevant a merke seg at den hgye samlede markedsandelen pa regionalt og lokalt niva i stor grad
kommer av at én av Partene har hgy markedsandel i det geografiske allerede fgr Transaksjonen. Uavhengig av

geografisk avgrensning er imidlertid inkrementet ved Transaksjonen _

Dette underbygger Partenes oppfatning av at Transaksjonen ikke vil hindre effektiv konkurranse i noe marked.

At Partene har hgyere markedsandeler dersom markedet avgrenses regionale eller lokalt er forklart og beskrevet
flere steder i denne meldingen, herunder under beskrivelsen av markedet for utlan til privatpersoner i kapittel
6.2.2.4 ovenfor. Partene anser uansett at det ikke kan avgrenses separate markedet for innskudd fra
privatpersoner pa verken regionalt eller lokalt niva.

Gitt Partenes lave markedsandeler og markedsforholdene i det nasjonale markedet for gvrig, anser Partene at
det ikke er ngdvendig a beskrive dette markedet naermere.

6.3.3 Bedriftsmarkedet

6.3.3.1 Produktmarkedet

Markedet for innskudds- og kontotjenester til bedrifter bestar av et bredt spekter av kontotyper med ulike
formal. De fleste bedrifter etterspegr flere kontotyper, herunder szerlig ulike former for lgnns- og
skattetrekkskontoer, samt kontoer for inn- og utbetaling ved kjgp og salg av varer og tjenester. Som for
privatpersoner vil den tekniske leveransen av de ulike kontoene langt pa vei den samme, og de fleste tilbyderne
av én type konto til bedrifter tilbyr ogsa de fleste andre typene konti til bedrifter.

For bedrifter er Partene av den oppfatning at det for innskudd, i enda stgrre grad enn for utlan, ikke er
ngdvendig & skille mellom SMB og store bedrifter. Der det for enkelte banker kan tenkes a utgjgre begrensninger
i hvor stor risiko og volumer de kan baere med hensyn til utlan, gjelder det som utgangpunkt ikke noen slik
potensiell begrensning i hvor store innskudd en bank kan motta. Partene legger derfor til grunn at det for
innskudd ikke er ngdvendig a skille mellom SMB og store bedrifter, men vil for oversiktens skyld likevel oppgi tall
for hhv. bedrifter samlet, og for SMB isolert.

Partenes tilbud av kontoer til bedrifter er i stor grad sammenfallende. Begge Partene tilbyr for eksempel bade
driftskonto, skattetrekkskonto, kapitalkonto, klientkonto, depositumskonto og konsernkonto,>?> mens SB1@ i
tillegg tilbyr blant annet valutakonto.

Partene anser at det for denne meldingen ikke er ngdvendig a ta stilling til hvorvidt de ulike kontotypene kan
anses a utgjgre separate produktsegmenter, da begge Partenes tilbud bestar av et bredt utvalg av (i stor grad) de
samme kontotypene, og Partene uansett ikke har noen saerlig sterk markedsstilling — og Transaksjonen heller
ikke vil hindre effektiv konkurranse — i noe potensielt undersegment. Det anses derfor tilstrekkelig a legge til
grunn at de ulike kontotypene inngar i et samlet marked for kontotjenester til bedriftskunder.

6.3.3.2 Geografisk markedsavgrensning

Partene kan ikke se at det er forhold ved bedriftsmarkedet som tilsier en annen geografisk tilnaserming enn for
privatmarkedet, slik dette er beskrevet under kapittel 6.3.2.2 ovenfor.
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Partene legger til grunn at det for denne meldingen er tilstrekkelig a ta utgangspunkt i en nasjonal avgrensning
av markedet for kontotjenester til bedrifter. For fullstendighetens skyld vil Partene likevel ogsa oppgi data for
Inn- og @stlandet, samt for Innlandet separat. Konkurransetilsynet har ogsa bedt om at det gis data for hver av

kommunene hvor TSB har sine kontorer.

6.3.3.3 Konkurranseanalyse

SB1@ har et samlet innskuddsvolum fra bedrifter pa ca._
TSB har et samlet innskuddsvolum fra bedrifter pa ca. NOK_

Partene i det fglgende oppgitt markedsandeler pa nasjonalt, regionalt og lokalt niva. Som for privatmarkedet
finnes det imidlertid ikke gode kilder for innskuddsvolum fra bedrifter pa kommuneniva. Partene har derfor gjort
to regnegvelser. | tabell 22 er markedsandelene beregnet etter antall bedriftskunder med konto hos hver av
Partene. Totalmarkedet vil her veere antallet bedrifter i den aktuelle kommunen, med den forutsetning