
 

 

FORENKLET MELDING TIL KONKURRANSETILSYNET 

 

Bergen, 15. juni 2026 

1.  Innledning 

Denne meldingen gjelder en mulig foretakssammenslutning hvor Oljeleverandøren AS, 

(organisasjonsnummer 912 391 426), skal overta kontroll over deler av virksomheten til 

MHService AS (organisasjonsnummer 982 809 231). 

Meldingen sendes av Oljeleverandøren AS som overtakende selskap i den aktuelle 

sammenslutningen. 

Partene mener at vilkårene for å inngi en forenklet melding etter meldepliktforskriften 

§ 3 første ledd nr. 3 er innfridd fordi (a) partenes samlede markedsandel ikke overstiger 

20 prosent i noen produktmarked/geografiske marked hvor det foreligger horisontalt 

overlapp, og (b) det er ingen vertikal overlapp mellom de respektive virksomhetene. 

Kontaktinformasjon til de involverte foretakene følger straks nedenfor: 

Oljeleverandøren AS (organisasjonsnummer 912 391 426): 

Næringskode: 46.810 Engroshandel med drivstoff, brensel og beslektede produkter 

Adresse: Janaflaten 37, 5179 Godvik 

Telefon: 55 11 66 10 

E-post: post@oljeleverandøren.no 

Kontaktperson: Thomas Alvheim (daglig leder) 

Telefonnummer: +47 481 78 448 

E-postadresse: thomas@oljeleverandoren.no 

Kontaktperson: Magnus Hjartåker Bakke (styrets leder) 







Midgard Næring AS (organisasjonsnummer 997 736 729) er heleid av Midgard 

Gruppen AS (organisasjonsnummer 995 390 221) som også er konsernspissen i 

Midgardkonsernet. 

Oljeleverandøren AS inngår i et konsern som i all hovedsak driver med investeringer i, 

utvikling av og utleie av egeneide fast eiendom. 

Ingen øvrige konsernselskaper driver virksomhet som er overlappende med 

Oljeleverandøren AS sin drivstoffvirksomhet. 

En oversikt over eierskap, konsernstruktur og type virksomhet for de respektive 

konsernselskapene i Midgard Gruppen AS er inntatt som vedlegg 1.  

Oljeleverandøren AS er en regional aktør innen distribusjon og salg av drivstoff gjennom 

automatstasjoner og bulkleveranser. Selskapets virksomhet omfatter: 

• et nettverk av 32 ubemannede drivstoffstasjoner rettet mot sluttkunder, og 

• distribusjon av drivstoff til næringskunder gjennom direkte leveranser (bulk) ved 

bruk av tankbil. 

Drivstoffstasjonene er i all hovedsak lokalisert i Vestland fylke og sør for Sognefjorden, og 

betjener både lokaltrafikk og gjennomgangstrafikk. Oljeleverandøren AS har tre stasjoner 

nord for Sognefjorden som er lokalisert i Lavik, Førde og Kvammen.  

Alle stasjonene er ubemannede og tilbyr standard drivstoffprodukter som bensin og 

diesel. 

Bulkvirksomheten har i det vesentlige samme geografiske avgrensning som 

drivstoffstasjonene og retter seg hovedsakelig mot profesjonelle kunder innen transport, 

entreprenørvirksomhet og landbruk. Leveransene skjer direkte til kundenes anlegg og er 

organisert med utgangspunkt i selskapets logistikkstruktur og depotløsninger. 

Virksomheten kjennetegnes av effektiv distribusjon og fleksibilitet i leveranser. 

Oljeleverandøren AS opererer i et marked preget av sterk konkurranse fra både nasjonale 

kjeder og regionale aktører. Selskapet fremstår som en mindre aktør i det samlede 

drivstoffmarkedet, med virksomhet i geografisk avgrensede områder. 

Selskapets forretningsmodell er i stor grad sammenlignbar med øvrige uavhengige 

drivstoffaktører, med fokus på kostnadseffektiv drift av automatiserte stasjoner og 

effektiv logistikk i bulk segmentet. 



Selskapets drivstoff kjøpes fra etablerte leverandører med tilgang til nasjonale 

depotstrukturer. Leveranser skjer via tredjepartsdepoter eller direkte kontrakter. Det 

foreligger ikke eksklusive leverandøravtaler som begrenser konkurransen i sluttmarkedet. 

3.2  MHService AS 

MHService AS eies av Kvalheim & Com AS (organisasjonsnummer 981 237 269), 

Skibenes & Søn AS (organisasjonsnummer 929 040 619) og Benelin AS 

(organisasjonsnummer 988 866 202) med henholdsvis 71,425 %, 18,552 % og 7,824 %. I 

tillegg kommer 5 andre aksjeeiere som alle eier mindre enn 0,5 % av selskapet.  

Videre har MHService AS tre heleide datterselskaper: 

• Måløy Havneservice AS (organisasjonsnummer 920 523 781) 

• Mhservice Eiendom AS (organisasjonsnummer 928 831 264) 

• Mørebunkers AS (organisasjonsnummer 915 245 714) 

Eierne av MHService AS og øvrige konsernselskaper driver ikke virksomhet som er 

overlappende med den aktuelle drivstoffvirksomheten som skal overdras til 

Oljeleverandøren AS. 

En oversikt over eierskap, konsernstruktur og type virksomhet for de respektive 

konsernselskapene MHService-konsernet er inntatt som vedlegg 2.  

MH24 er merkevaren for MHService AS sin landbaserte virksomhet. Stasjonsnettverket 

strekker seg fra Ålesund i nord til Sognefjorden i sør, med hovedtyngde i Nordfjord og 

Søre-Sunnmøre. For MHService AS sitt vedkommende er Måløy-regionen området med 

størst tetthet av egeneide stasjoner. Selskapet har også hovedkontor i Måløy. 

MHService AS sine stasjoner er hovedsakelig små/mellomstore og de fleste er lokalisert i 

mindre tettsteder med begrenset kundegrunnlag, hvor de utgjør en tilsvarende viktig 

lokal infrastruktur. 

For bulkdelen av MHService AS er kundene hovedsakelig B2B innenfor transport, 

entreprenør og landbruk. Konkurrentene i bulkmarkedet kan variere noe fra det som er 

gjeldende i stasjonsmarkedet. 

På lik linje med Oljeleverandøren kjøper MHService AS drivstoff fra etablerte 

leverandører, og det foreligger ikke eksklusive leverandøravtaler som begrenser 

konkurransen i sluttmarkedet. 

 





5.  Berørte markeder 

Partene mener at den aktuelle foretakssammenslutningen ikke berører noen markeder, 

jf. punkt 5.1 nedenfor om stasjonsmarkedet og punkt 5.2 nedenfor om bulkmarkedet.  

5.1 Stasjonsmarkedet  

Markedet for landbaserte drivstoffstasjoner i Norge, og dermed også på Vestlandet, er 

preget av modenhet og strukturell nedgang i drivstoffvolum, kombinert med en gradvis 

transformasjon til såkalte «energistasjoner». 

Det norske drivstoffmarkedet hadde i 2026 en anslått omsetningsverdi på rundt € 4,5 

milliarder med negativ vekst, noe som gjenspeiler fallende etterspørsel etter fossile 

drivstoff.  Samtidig har det vært en relativt stabil eller svakt økende stasjonsstruktur, hvor 

antallet stasjoner ligger rundt 2 000 lokasjoner nasjonalt.  

Bransjen omfatter salg av bensin, diesel og andre drivstoff til sluttkunder, samt tilknyttede 

produkter og tjenester som bilvask, kiosk, servering og etter hvert elbillading. Den 

aktuelle sammenslåingen gjelder kun automatiserte drivstoffstasjoner som ikke tilbyr 

andre tjenester ( i motsetning til «fullservice-stasjoner»).   

Det relevante produktmarkedet for begge foretakene anses å være salg av drivstoff 

(bensin, diesel og anleggsdiesel) til sluttbrukere via ubemannede stasjoner, herunder 

kombinerte bil- og marinaanlegg. 

Partene har vurdert avgrensningen av markedene for drivstoffstasjoner i lys av 

beliggenhet, tilgjengelighet og kundenes faktiske handlemønster, og videre at drivstoff 

normalt kjøpes i nærhet til bosted/arbeid. På mindre tettsteder med begrenset 

befolkningsgrunnlag vil markedet typisk være snevert avgrenset. 

Stasjonsmarkedet vurderes som lokalt avgrenset. 

Oljeleverandøren AS og MHService AS sine respektive stasjoner er listet opp i vedlegg 3 

og vedlegg 4.  

Figur [1] straks nedenfor viser den geografiske spredningen av de aktuelle stasjonene.  



  Figur [1] 

Som figuren viser så er partenes stasjonsnettverk i all hovedsak geografisk adskilt. 

Oljeleverandøren AS opererer i hovedsak i Bergen og kommunene rundt Bergen, og 

primært sør for Sognefjorden. MHService AS opererer primært i Nordfjord og på 

Sunnmøre 

Det eneste mulige kontaktpunktet er Oljeleverandøren Lavik (Høyanger kommune) og 

MH24 Leirvik (Hyllestad kommune) som har en avstand på om lag 18 km.  





5.2 Bulkmarkedet 

Markedet for foretakenes bulkvirksomhet vurderes som regionalt, med utgangspunkt i 

logistikk og depotstruktur (Bergen vs. Måløy). 

For bulkmarkedet er det i dag et naturlig geografisk skille mellom partenes virksomheter, 

jf. figur [2] nedenfor. Oljeleverandøren AS opererer i Vestland og sør for Sognefjorden og 

MHService AS opererer primært nord for Sognefjorden og i deler av Møre og Romsdal. 

 Figur [2] 

Det geografiske skillet mellom bulkvirksomhetene har en naturlig forklaring. 

Oljeleverandøren AS har sitt hoveddepot og utgangspunkt for distribusjon med tankbil i 

Bergen, og tilsvarende har MHService AS sitt egeneide depot i Måløy.  







• at det ikke foreligger horisontal overlapp i stasjonsmarkedet, subsidiært at 

partenes markedsandel i lokalmarkedet rundt Lavik/Leirvik er mindre enn 20 %,  

• at det ikke foreligger horisontal overlapp i bulkmarkedet, og subsidiært at 

eventuell overlapp i markedet mellom Sognefjorden og Førde er svært begrenset 

og uten konkurransemessig betydning, og    

• at det ikke foreligger vertikale forbindelser/overlapp 

legges til grunn at den mulige foretakssammenslutningen ikke gir opphav til berørte 

markeder i meldingsforskriftens forstand. 

 

6.  Konkurransesituasjon 

I stasjonsmarkedet så er de viktigste konkurrentene nasjonale kjeder (Circle K, Esso, St1 

og Uno-X) samt regionale aktører og uavhengige stasjoner. I tillegg finnes et betydelig 

antall lokale aktører («hvite pumper») som bidrar til konkurransepress, særlig i 

distriktsområder. Konkurransesituasjonen varierer mellom lokalmarkeder, men anses 

generelt som tilfredsstillende sett opp mot befolkningsgrunnlaget. 

I bulkmarkedet konkurrerer partene med både nasjonale leverandører og regionale 

aktører med egen distribusjonskapasitet. Konkurransen skjer typisk gjennom 

tilbudsprosesser og individuelle avtaler, og kundene kan i stor grad velge leverandør 

basert på pris og leveringsbetingelser.  

En liste over henholdsvis Oljeleverandøren AS og MHService AS sine største kunder, 

konkurrenter og leverandører i bulkmarkedet er inntatt som vedlegg 5 og vedlegg 6.  

 

7.  Virkninger av sammenslutningen 

Sammenslutningen forventes ikke å ha negative konkurransemessige virkninger, 

ettersom partene i all hovedsak opererer i geografisk separate markeder. 

Av samme grunn så er en eventuell sammenslutning etter partenes vurdering ikke egnet 

til å ha negative konkurransemessige virkninger for partenes kunder. Partene har i all 

hovedsak samme forretningsmodell i dag med automatstasjoner og bulkforretning. 

Partene har egne tankbiler for utkjøring av drivstoff, og begge parter har egne kundekort 

for kjøp over stasjonsnettverket.  




